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1 PROGRAMA ILiSKIN GENEL BILGILER

1.1 [lletisim Bilgileri
Tablo 1.1-1 Program iletisim Bilgileri

PAZARLAMA ve REKLAMCILIK BOLUMU

Unvam, Adi,
Soyadi Telefon e-posta
Bolim/Program Ogr. Goér. Nevin| (266) 612 o
Baskan POLAT 12 09 npolat@balikesir.edu.tr
Boélim/Program Ogr. Gor. Dr. Mehmet | (266) 612 I
Baskam Yardimaisi Can TOKMAK 12 09 mehmetcan.tokmak@balikesir.edu.tr

Cagis Yerleskesi, Balikesir Meslek Yiiksekokulu, Pazarlama ve

Birim Adresi Reklamcilik Boliimii, 10145. Balikesir / TURKIYE

Birim Web Adresi https://balikesirmyo.balikesir.edu.tr/

Birim e-posta Adresi | myo@balikesir.edu.tr

1.2 Program Dereceleri )
Pazarlama Programindan mezun olan Ogrenciler ‘On Lisans Diplomasi’ almaya hak
kazanmaktadir.

1.3 Programn Tiirii

Pazarlama Programi 2024-2025 egitim 6gretim yilina kadar olan siiregte hem normal hem de
ikinci O6gretim olacak sekilde faaliyet gostermistir. Fakat 2024-2025 egitim &gretim yilinda
YOK’iin aldig1 karar dogrultusunda ikinci dgretimler kapatildigi icin sadece normal dgretim
icin 6grenci alimi yapmistir. Hali hazirda I. Siif 6grencileri birinci 6gretim, I1. Sinif 6grencileri
ise hem normal hem de ikinci 6gretim siniflariyla egitime devam edilmektedir.

1.4 Programdaki Egitim Dili
Pazarlama Programinda egitim dili Tirkge’dir. Sadece segmeli dersler arasinda bir adet
Ingilizce dilinde yiiriitiilen ‘Mesleki Yabanci Dil’ dersi bulunmaktadir.

1.5 Programn Kisa Tarih¢esi

Pazarlama Programi 1981 yilinda kurulmustur. 1990’1 yillarda Program Diinya Bankasi
Endiistriyel Egitim kapsamina alinmis ve o donemde kurumda caligan 0gretim elemanlar1
YOK-Diinya Bankast II. Endiistriyel Egitim Projesi kapsaminda Ingiltere de egitim almislardir.
Balikesir MYO’nun 1994 yilinda Cagis Kampiisii’ne taginmasi neticesinde su anki yerinde
egitim-0gretim faaliyetlerine devam etmeye baslamistir. ‘Pazarlama’ ismiyle egitim veren
birim 2010 yilinda IKMEP kapsaminda yapilan degisiklik neticesinde akademik anlamda
boliim baskanligi 6zelligi kazanarak, ismi ‘Pazarlama ve Reklamcilik Bolimi’ seklinde
degistirilmistir.


https://balikesirmyo.balikesir.edu.tr/
https://www.balikesir.edu.tr/site/birim/balikesir-meslek-yuksekokulu-104465

1.6 Program Akreditasyonu

Pazarlama Programinin su an akredite belgesi yoktur. Fakat, boliim 2024-2025 egitim 0gretim
yili itibariyle “MEDEK” tarafindan denetlenmek iizere hazirlik siirecindedir. Bu kapsamda
MEDEK’in 6lgiitlerine uygun olarak gerekli degisiklikler yapilmaktadir. Akreditasyona 2025
yili itibariyle bagvuru yapilmasi planlanmaktadir.

1.7 Boliim/Program- Fakiilte/MYO/YO Misyon ve Vizyonu

Balikesir MYO Misyon:

“Pozitif bilimin 15181nda, yliksek kalite standartlariyla bilgi ve teknolojiyi kullanarak nitelikli
ve konusunda uzman mezunlar yetistirmek ve is diinyasi ile isbirligi i¢inde gelecegin nitelikli
isgiicti ihtiyacini karsilamak {izere deger yaratan bir egitim kurumu olmak.

Evrensel degerlerle donatilmig, kendisini siirekli yenileyen, yasam boyu 6grenmeyi hedef
edinmis, analiz ve sentez yapabilen, yaratici, girisimcei, sorgulayici, etik degerleri 6ziimsemis,
takim calismasma yatkm bireyler yetistiren; YOK ve iiniversitemizin sagladigi imkanlar
cercevesinde Atatiirk Ilke ve Inkilaplar: 1131inda is diinyasinin gereksinim duydugu nitelikli
isglicii yetistirmektir.”

Balikesir MYO Vizyon:

“Ulusal ve uluslararas1 meslek standartlarma uygun, verecegi egitim ve Ogretim ile
ogrencilerimizin bolgenin, lilkemizin ve is diinyasinin kalkinmasina katki saglamaya yonelik
{istiin niteliklere sahip nitelikli is giicii yetistirmektir. Universite, sanayi ve toplum isbirligini
arttirmaya yonelik yenilik¢i ve girisimei uygulamalar1 devam ettirerek ulusal ve uluslararasi
alanda tanman, saygin ve lider meslek yiliksekokulu misyonumuzu siirdiirmektir.”

Pazarlama ve Reklamcilik Béliimii Misyon:

“Giigli teorik ve uygulamali egitim anlayisiyla, etik kurallar1 6n plana alan, toplumsal ve
cevresel siireglere duyarl, sosyal sorumluluk ilkelerine katkida bulunan, yaratici, kiiresel
diisiinen bireyleri pazarlama meslegine hazirlamak.”

Pazarlama ve Reklamcilik Béliimii Vizyon:

“Diinyadaki giincel dinamikleri takip eden, meslegiyle ilgili olgularda analitik ve etKili
disiinme yetenegine sahip, is yasaminda fark olusturan lider pazarlama profesyonelleri
yetistirmek.”



2 OLCUTLER

2.1 Ogrenciler

2.1.1 Ogrenci Kabulleri

Pazarlama Programm ulusal ve uluslararas1 6grenci kabul edilmektedir. Ogrencilerin kabul
edilmesinde ise su sartlar uygulanmaktadir:

Tiirk Vatandaslar Igin:

(1) Lise Diplomasi,

(2) Olgme, Secme ve Yerlestirme Merkezi (OSYM) tarafindan diizenlenen merkezi, iilke
capinda bir 68renci segme ve yerlestirme sinavi yoluyla yerlestirme. Adaylar, merkezi smav
puanlar1 ve lise not ortalamalarindan olusan bilesik puanlarina gére programlara yerlesir.
Uluslararas: Ogrenciler I¢in:

(1) Lise Diplomas1 ve Tiirkiye Milli Egitim Bakanligi (MEB) tarafindan verilen "Denklik
Belgesi".

(2) Yiiksekdgretimde ulusal otorite olan Yiiksekogretim Kurulu (YOK) tarafindan tanman
Uluslararas1 Ogrenci Smavi (YOS) veya SAT I, ACT vb. gibi uluslararas: {iniversite giris
smavlar1. Adaylar, YOS veya esdeger smavlardan aldiklar1 puanlara gore programlara yerlesir.

Pazarlama Programinda son ii¢ yil i¢inde kontenjanlar sabit kalmistir. En diisiik giris puanlar1
2022-2023 ve 2023-2024 egitim-0gretim yillarindadir ve neredeyse aynidir. Fakat siralamalar
ele alindiginda 2022-2023 yilina gore 2023-2024 yilinda yaklagik 100 bin kisilik bir diistlis
olmustur. 2024-2025 egitim dgretim yilinda YOK iin devlet iiniversitelerinde ikinci 6gretim
programlarini kapatmasi neticesinde hem en diisiik puanla giren 6grencinin puani 16 puan artis
gostermis hem de siralama olarak en diisiik giris yaklagik 250 bin kisi yukariya ¢ikmigtir. En
yiiksek puanla giren 6grencilerin puani son ii¢ yil i¢inde benzerlik géstermektedir.

Tablo 2.1-1 Program Ogrencilerinin Giris Sinavi Derecelerine iliskin Bilgi

Egit Kayn | Girig Sman 0575, | Gt PEm G
etm- Puan | Kontenj | Yaptiran | Ozel Yetenek) Puani ?
Ogretim . o . Strast
Yili Tiri an Ogrenci C
Sayis1 | En yiiksek | En diisiik yiiksek En diisiik
2024-2025 TYT 42 37 298.391 264,465 | 996.415 | 1.408.113
2023-2024 TYT 42 38 315.178 | 248,267 | 954.009 | 1.644.326
2022-2023 TYT 41 41 294.735 248,068 | 968.589 | 1.548.351

2.1.2 Yatay ve Dikey Gegisler, Cift Anadal ve Ders Sayma

“Balikesir Universitesi On Lisans ve Lisans Programlar Yatay Geg¢is Yonergesi” kapsammnda
Pazarlama Programina yatay gegis yapilabilmektedir. Programa yatay gegis yapan 6grencilerin
ders saydirma islemlerinde daha dnceki okulunda aldig1 derslerin ve basar1 puanlarinin yer
aldig1 transkript belgelerine bakilmaktadir. Bu kapsamda ise programa gelen 6grencilerin bagka
programlarda ve/veya kurumlarda aldig1 dersler ve kazanilmis kredilerin degerlendirilmesinde
“BAUN Muafiyet ve Intibak Islemleri Yonergesi” esas alinmaktadr.

Yonergenin 6(3) maddesinde yer alan; “Muafiyet istenen dersin zorunlu veya se¢gmeli olmasi
durumuna bakilmaksizin, esdeger sayilacak dersin ulusal kredisinin en az %65’ine, ulusal
kredisi yoksa AKTS kredisinin en az %75ine esit olmasi gereklidir. igerik degerlendirmesinde
ise esdeger sayilacak derslerin igeriklerinin en az %75’ inin uyumlu olmasi sart1 aranir.”




Yonergenin 6(8) maddesinde yer alan; “Farkli programlardan muaf olunan derslerin toplam
ulusal kredi/AKTS kredisi, ilgili boliim ders planindaki derslerin toplam ulusal kredi/AKTS
kredisinin %50’sini gegemez. Muaf olunabilecek derslerin ulusal kredi/AKTS kredisi toplami
%50’den fazla ise muafiyeti yapilacak olan derslerin se¢iminde, Oncelikle miifredatindaki
sirastyla donem/y1l dersleri, sonra yiiksek notlu dersleri ve son olarak yiiksek ulusal
kredi/AKTS kredili dersleri dikkate alnir. Ayni/esdeger bir programda 6grenim goriip basarili
oldugu derslerin muafiyet basvurusunda s6z konusu ulusal kredi/AKTS kredisi sinirlamasi
aranmaz.” ifadelerine uygun olarak incelemeler ve degerlendirmeler yapilmaktadir.

Tablo 2.1-2 Yatay Gecis, Dikey Gecis ve Cift Anadal Bilgileri

Programa .
Programa Merkezi Programda Cift .-B"aska
.\ Basar1 Puanina Yerlestirme f.’rograma. Anadala B.olumlerde
Egitim- .. - Dikey Gegis Baslamis Olan Cift Anadala
a2, Gore Yatay Puanina Gore
Ogretim Y1l . . Yapan Bagka Baglamig Olan
Gegcis Yapan Yatay Gegis - . et e
s . Ogrenci Sayist Boliimiin Program
Ogrenci Sayist | Yapan Ogrenci Sayis1 | Ogrenci Sayisi
Ogrenci Sayisl & Yl g Yl
2024-2025 - - - - -
2023-2024 - 1 - - -
2022-2023 - 1 - - -

2.1.3 Ogrenci Degisimi

Pazarlama Programinda herhangi bir 6grenci degisim hareketliligi bulunmamaktadir. Program
ogrenci degisim programlarmda Balikesir Universitesi Rektorliigii’niin tabii oldugu
programlara uymaktadir ve programin ayri bir 6grenci degisim anlasmasi bulunmamaktadir. Bu
kapsamda Erasmus+, Farabi Degisim Programi ve Mevlana Programi 6grenci degisimi
hareketlerine uygun mevzuatlar takip edilmektedir.

Pazarlama Programmda istekli dgrencilerin katilimini saglamak igin “Erasmus+ Ogrenci
Ogrenim Hareketliligi Bagvurusu ve Erasmus+ Yabanci Dil Smavi” hakkinda bilgilendirme

toplantis1 gergeklestirilmistir. ( 2.1.3.)

2.1.3.Erasmus Ogrenci Degisimi Bilgilendirme Toplantisi

Tablo 2.1-3 Ogrenci Degisim Hareketliligi Tablosu(Giden)

Egitim-Ogretim Giden Degigim .. "
sl m-er Ogrenci Programi Gittigi Ulke Gittigi Universite
Donemi
Sayisi Adi

2024-2025 Giiz - - - -
2023-2024 Bahar - - - -
2023-2024 Gliz - - - -

Tablo 2.1-4 Ogrenci Degisim Hareketliligi Tablosu(Gelen)

Egitim-Ogretim Gelen Degisim . .
EIHIM-LET! Ogrenci Programi Geldigi Ulke Geldigi Universite
Donemi
Sayisi Adi

2024-2025 Giiz - - - i
2023-2024 Bahar - - - -



https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/erasmus-programi-bilgilendirme-toplantisi

| 2023-2024 Giiz | - | - | - | - |

2.1.4 Damismanlik ve izleme

Pazarlama Programinda yer alan tiim 6gretim elemanlarimi 6grencilere akademik danigmanlik
yapmaktadir. Bu kapsamda 2024-2025 egitim 6gretim yil1 gliz doneminde 1. Sinif 6grencilerine
Ogr. Gor. Nevin POLAT, 2. Smif dgrencilerine ise Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can TOKMAK
danigmanlik yapmustir. 2024-2025 egitim 6gretim yili bahar doneminden itibaren ise 1. Sinif
ogrencilerine Ogr. Gor. Nevin POLAT, ikinci sinif birinci dgretim dgrencilerine Ogr. Gor. Dr.
Fulya GUNGOR, ikinci 6gretim dgrencilerine ise Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can TOKMAK

danismanlik yapmaktadir.

Tablo 2.1-4.1 Damismanlik Yapilan Ogrenci Sayisi

Egitim-Ogretim Danigman Ogretim Elemanmim Unvani, Adi Danvlsnzlavnhk .
N . Yaptig1 Ogrenci
Donemi Soyadi
Sayisi
) Ogr. Gor. Nevin POLAT 37
- * m
2024-2025 Gz Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can TOKMAK 192
Ogr. Gor. Nevin POLAT 37
2024-2025 Bahar Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can TOKMAK 99
Ogr. Gor. Dr. Fulya GUNGOR 93

Boliimde dgrencilere yonelik danismanlik saati uygulamasi vardir. Ogrencilere bdliim 6gretim

elemanlar1 haftada iki giin birer saat olacak sekilde toplam alt1 saat danmismanlik vermektedir.
(Tablo 2.1.5.2., Tablo 2.1.5.3.).

Tablo 2.1.4.2. Damsmanhk Saatleri Giiz Yariyih
Gun / Saat

Ogr. Gor. Nevin POLAT Sali: 16:10-16:55
Persembe: 14:20-15:05
Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can TOKMAK | Carsamba: 13:25-14:10
Persembe: 16:10-16:55

Tablo 2.1.5.3. Danismanhk Saatleri Bahar Yariyih
Gln / Saat

Ogr. Gor. Nevin POLAT Sal: 14:20-15:05
Carsamba: 13:25-14:20
Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can TOKMAK | Pazartesi: 13:25-14:10
Salr: 12:30-14:10
Ogr. Gor. Dr. Fulya GUNGOR Carsamba: 11:15-12:00
Cuma: 12:30-13:15

Balikesir Universitesinin tiim birimlerinde oldugu gibi Pazarlama Programimnda da 6grencilerin
daha iyi ve bilingli bir kariyer planlamas1 yapabilmesi, alanla ilgili is imkanlarmi ve durumu
algilayabilmesi i¢in “KRY1201 — Kariyer Planlama” dersi miifredata eklenmistir. (Gorsel
2.15).

Ayrica bolim ogrencilerin  sektdrel gelisimini  saglayabilmek i¢in gesitli etkinlikler
planlanmakta ve diizenlenmektedir. Balikesir Universitesi’nin, kamu kurumlarinm ve 6zel



kuruluslarin gergeklestirdigi genel etkinliklere de katilim saglanmaktadir. Bu ¢ergevede 2024
yilinda boliimiin planladig1 ‘Pazarlama Bulusmalari — 1/ 2024°, ‘Pazarlama Bulusmalart -11
2024° ve ‘Pazarlama Mesleki Paylasim Giinleri 2024 etkinlikleri gergeklestirilmistir.

Balikesir Universitesi’nin diizenledigi ‘Endiistriyel Sektdrler Fuarr’, ve ‘Balikesir Meslek
Yiiksekokulu "Kariyer Giinleri 2024°, Balikesir Biiyiiksehir Belediyesi ve Balikesir Kent
Konseyi is birligi ile gerceklestirilen ‘Kadin Calistayr” ve Balikesir Ticaret Odasi, Balikesir
Sanayi Odas1 ve WORLDEF E-Ticaret Vakfi is birligiyle gerceklestirilen ‘Smnir Otesi E-Ticaret
Konferanst’ etkinliklerine hem bolim 6gretim elemanlar1 hem de boliim 6grencileri ile katilim
saglanmustir. (2.1.5.1., 2.1.5.2).

2.1.5.1.Pazarlama_ve Reklamcilik Etkinlik Haberleri
2.1.5.2.Balikesir MYO_Kariyer Gunleri Afis

Gorsel 2.1.4.3 Pazarlama Program 2024-2025 Egitim-Ogretim Y1l Ders Plani

BALIKESIR UNIVERSITESI
BALIKESIR MESLEK YUKSEKOKULU
PAZARLAMA VE REKLAMCILIK BOLUMU
PAZARLAMA PROGRAMI
2024-2025 EGITIM-OGRETIM YILI DERS PLANI

1. SINIF 1. YARIYIL 1. SINIF 2. YARIYIL
ag’;ﬁ Kategori] T u| L] k |akrs %Rmsj DERSIN ADI Kategori| T| u| L | & |akTs
PAZ1121 |Genel Isletme M 3 0 0 3 3 PAZ1203 |Pazarlama Mevzust M 3 0 0 3 3
PAZ1120 |Pazsrlams ilkeleri-l m o |afofo] 3 4 |PAZ1220 |Pazarama ilkeleri-l m o |alo]o|a]|
PAZ1118 | Genel Exonomi M o|afofo]| 3 3 |Paz1222 |Bilgissyari mo|2]1]of2s]| 2
PAZ1102 |Genel Muhssebe M 3lofo 3 3 |PAZ1222 |Medys Okuryazarhig M 2|1|0]|25]| 2
PAZ1118 | Ticari Matematik M 3lofo 3 3 |KRY1201 |Kariyer Planlsms z 1100} 1 2
PAZ1122 |Bilgissyard mol2f1]o] 25| 2 SECMELI DERS-1 s |3lo]o|3] 2
PAZ1122 |is Ssiligi ve Govenligi z |2]o]o]| 2 2 SECMELI DERS-2 s |[3flo)o|a] 3
PAZ1124 |Toketici Davraniglan m o |afofo] 3 4 |sTi201 |stsj z |ofo)o|o] s

TOPLAM 21| o 225 22 TOPLAM 17| 2| o [18,0] 26

2.1.5 Olg¢me ve Degerlendirme

“Balikesir Universitesi On Lisans ve Lisans Egitim-Ogretim Ve Sinav Yénetmeligi” DOrdunci
Boliim “Smavlar ve Degerlendirme Esaslar” Madde 18’e uygun olarak sinavlar yiiriitiilmekte,
degerlendirme kosullarina uyulmaktadir.

Madde 18’e gore; “Her ders igin 6gretim elemani tarafindan akademik takvimde belirtilen
tarihlerde en az bir ara smav, yariyll sonu smavi ve biitiinleme smavi yapilir. Yariyil i¢i
degerlendirmelerin basar1 notuna katkis1 %40, yariyil sonu degerlendirmelerinin basari notuna
katkis1 ise %60 olarak hesaplanir. Bir dersin basar1 notu, Senato tarafindan belirlenen esaslara
gore, agagidaki tabloda yer alan harfli basar1 notlarindan birisine doniistiiriiliir:

Tablo 2.1.5. Bagar1 Notu ve Katsay1 Tablosu

Basan Notu Katsay1
AA 4,00
BA 3,50
BB 3,00
CB 2,50
CC 2,00
DC 1,50
DD 1,00



https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/pazarlama-ve-reklamcilik-bolumu-endustriyel-sektorler-fuarina-katilim-gosterdi-
https://balikesirmyo.balikesir.edu.tr/duyurular/balikesir-meslek-yuksekokulu-kariyer-gunleri-2024

| FF | 0,00 \

Ogrencinin bir dersten basarili sayilmasi igin bu dersten YT, DD veya iistiinde bir not almas1
gerekmektedir. Devam kosulunu yerine getirmesine ragmen FF veya YZ notu alan 6grenci ilgili
dersten basarisiz sayilmaktadir. Devam kosulunu saglamayan Ogrencilere ise DZ notu
verilmektedir. Bu 6grenciler donem sonu degerlendirilmesine alinmazlar. DZ notu, FF veya YZ
notu ile esdegerdir.

2.1.6 Mezuniyet Kosullan

“Balikesir Universitesi On Lisans Ve Lisans Egitim-Ogretim Ve Simav Yonetmeligi” Madde
22(1)’e gore programin bitirilmesinin kosulu: “Bir 6grencinin kaydoldugu programi basariyla
bitirebilmesi icin AGNO’sunun en az 2,00 ve aldig1 her dersin notunun da en az DD veya YT
olmasi gerekir.”dir. 22(2)’ye gore; “Mezuniyet sartlarii yerine getiren 6grencilerin durumlari
her boliimde/programda boliim baskaninin bagkanliginda en az {i¢ 6gretim elemanindan olusan
mezuniyet komisyonlarinca incelenerek on isgiinii i¢inde ilgili yonetim kuruluna sunulur.”
ibaresine uygun olarak davranilmaktadir.

Bu kapsamda Pazarlama Programindan mezun olmak i¢in; 6grencinin ders planinda yer alan
derslerin tamamini (en az 120 AKTS) DD ve {izeri basar1 notu ile ge¢gmesi, 4.00 not ortalamasi
iizerinden en az 2.00 genel agirlikli not ortalamasi elde etmesi ve 30 is giinii zorunlu stajini
basarili olarak tamamlamasi sarttir. Boliimdeki ilgili sartlar1 saglayan 6grencilerin transkriptleri
boliim mezuniyet komisyonunca incelenmektedir. Alman boliim kurul karar1 neticesinde mezun
durumdaki 6grencilerin listesi iist yazi ile yonetim kuruluna sunulmaktadir. Birim ydnetim
kurulunun aldig1 olumlu karar1 neticesinde 6grenci mezun edilmektedir. (2.1.6.).

Gorsel 2.1.6.: Balikesir Universitesi Siire¢ El Kitab1 — Mezuniyet Kosullar1 Siireci

Boliimlerin mezun t komssyonlarmm Sgrencilerin

riptlermi kontrol etmesi
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yon tutanagmm dekanliga st yaziile

onderilmes:

1lgili yonetim kurulu kararma istinaden dgrencilerin OBS I
Gizerinden mezuniyetlerinin gergeklesmes:
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Tablo 2.1-5. Ogrenci ve Mezun Sayilari

Sinif Ogrenci Sayilari Mezun Sayilari
Egitim-
Ogretim Yili Hazirlk 1 2 On Lisans On Lisans
2024-2025 - 37 192 229 18
2023-2024 - 78 178 256 20
2022-2023 - ? ? ? 20




2.1.7 Ogrenci Memnuniyeti
Ogrenci memnuniyetini 6lgmek amaciyla cesitli anketler diizenlenmektedir. Bu kapsamda
ogrencilere Google Forms {izerinden belli zamanlarda belli konular {izerinden diizenlenen
anketler neticesinde, duruma yonelik ¢ikarimlar ve analizler yapilmaktadir. Ayrica Balikesir
Universitesi OBS iizerinden ddénem sonlarinda hem iiniversite hem de ders hakkinda
ogrencilere anketler sunmaktadir.
Pazarlama Programinda 2024-2025 egitim Ogretim yilinda su memnuniyet anketleri
uygulanmistir:

e ‘Pazarlama Bulusmalari Il — Etkinlik Memnuniyet Anketi’, (Gorsel 2.1.7)
‘Pazarlama Programi Yeni Ogrenci Anketi’,
‘Pazarlama Programi Mezun Ogrenci Anketi 2024,
‘Pazarlama Programi Sektor Temsilcisi (Isveren) Dis Paydas Anketi 2024
‘Pazarlama Programi Program Ogrenme Ciktilar: Anketi 2024
Her derse ézel olarak ‘Dersi Ogrenme Ciktilar: Anketi’

Gorsel 2.1.7.: Pazarlama Bulugmalari IT — Etkinlik Memnuniyet Anketi’ Gorsel Kanit
E Pazarlama ve Reklamcilik BoIUm - Etkinlik Memnuniyet Anketi dosyasinin [ y¥ @

Sorular  Yanitlar @ Ayarlar

25 yanit E-Tablolar'a bagla

Vanitlar kabul ediliyor ()

Ozet Soru Bagimsiz

18.11.2024 - Pazarlama Bulugmalari 2024 - 1. Etkinlik

1-Etkinlik i¢erigi genel olarak beklentilerimi kargilad. LD Grafigi kopyala

25 yanit

@ Tamamen Katiiyorum
@ Katiyorum

2.2 Program Egitim Amaclarn

Program Egitim Amaclar, Ol¢gme ve Degerlendirme

MEDEK Tanimlari (MEDEK Onlisans Program Olgiitleri Dosyasi — Bolim 2, Olgiit 2)
2.1. Pazarlama Programi egitim amag¢ ve hedefleri boliim tarafindan belirlenmis ve Balikesir
Universitesi OBS — Akademik Birimler — Pazarlama Programi — Egitim Tiirii (Amaglar) ve
Hedefler kisminda kamuoyu ile paylasilmaktadir. (2.2.1.).

2.2. Programin egitim amag ve hedeflerine yonelik tanimlanmis anahtar performans gostergesi
olarak mezunlarla belirli donemlerde mezun degerlendirme anketleri yapilmaktadir. Ayrica
ogrencilere her donem sonu derslerin 6grenme ¢iktilart ile ilgili hedeflere ulasilma durumu
hakkinda anket ¢alismalar1 yapilmaktadir.

Gorsel 2.2.1.: Mezun izleme Anketi
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Gorsel 2.2.2.: Ders Ogrenme Ciktis1 Anketi

E Reklamcilik - Ogrenme Giktilan (3 ¥
Sorvlar  Yontor @) Avarlar
14 yanit E-Tablolar'a bagla

Ozet Soru Bagimsiz

Reklami taniyabilir, reklamin ne Ise yaradigini distnebilir, Iglevieri hakkinda |10 Grafigi kopyala
yorum yapabilir ve reklameiligin tarihini anlayabilir

2.3. Pazarlama Programi misyon ve vizyonu ile Balikesir MYO’nun misyon ve vizyonu
arasinda uyumun oldugu goriilmektedir. Her iki kurum da egitim siirecinde etik degerlere,
yasam boyu 6grenmeye ve siirekli yenilik¢ilige vurgu yaparken hem ulusal hem de uluslararasi
standartlar1 yakalamay1 hedeflemektedir. Is diinyas: ile is birligini gelistirme, toplumsal ve
cevresel sorumluluk bilinci olusturma ve O6grencilerin teorik bilgiyle birlikte uygulamali
beceriler kazanmalarini saglama gibi ortak oncelikleri bulunmaktadir. Ayrica, her iki vizyon da
kiiresel diisiinme, liderlik ve yenilik¢i yaklasimlarla gelecegin profesyonellerini yetistirerek is
diinyasina katki saglama misyonunu tagimaktadir.

2.4. Program egitim amaglarina ulasilip ulasilmadigini 6lgmek amaciyla Pazarlama Programi
ogrencilerine “Program Ogrenme Ciktilar’” anketi uygulanmaktadir. Sonuglar bu kapsamda
boliim 6gretim elemanlar: tarafindan ele alinarak eksik ve zayif yonlerin bulunmasi i¢in durum
degerlendirmeleri yapilmaktadir.

Gorsel 2.2.3.: Program Ogrenme Ciktilar1 Anketi



Pazarlama alaninda edinilen bilgileri is siireglerinde etkin bir sekilde kullanabilir.
16 yanit

@ Kesinlikle katiliyorum

@ Katiliyorum
Kararsizim

@ Katilmiyorum

@ Kesinlikle katiimiyorum

2.5. Program egitim amaglarina ulagmak i¢in hem ders 6grenme ¢iktilar1 anketi hem de program
ogrenme ciktilar1 anketi 6grencilere donem sonlarinda uygulanmaktadir. Anket sonuglarinin
incelenmesi sonucunda boliim 6gretim elemanlari stiregleri “siirekli iyilestirme” kapsaminda
ele alarak, gerekli degisimlerin saglanmasi i¢in aksiyon almaktadir.

2.6. Programin tanimlanmis misyon ve vizyonu, boliim web sitesinde yer almaktadir. (2.2.2.).
2.7. I¢ ve dis paydaslarin egitim Ogretim siireglerine katkilarini saglayacak uygulamalar

bulunmaktadir. Bu kapsamda ders planlarinin giincellenmesinde i¢ ve dis paydaslarla fikir
alisveriginde bulunarak kararlar alinmaktadir. (2.2.3.).

2.2.1.Pazarlama Programi_Amac_ve Hedefler
2.2.2.Pazarlama_Misyon ve Vizyon
2.2.3.Dis_Paydas Toplantilari

2.2.1 Tammlanan Program Egitim Amaclarn

Amaglar

1- Alanla iliskili mesleki yeterlilik kazandirarak, gelismis niteliklere sahip bireyler yetistirmek.
2- Ogrencilere mesleki gelisim siireglerinde etik, sorumluluk ve siirdiiriilebilirlik ilkelerini
benimsetmek.

3- Pazarlama, reklam, iletigim, satis yonetimi, halkla iligkiler, genel isletme, vb. genel alanlarda
ve disiplinlerde 6grencilerin bilgi sahibi olmalarini saglamak.

4-Cagm gereksinimlerine uygun, tiketici davraniglarini algilayan ve bunlara uygun is
stratejileri yapabilen meslek elemani yetistirmek.

5- Teknolojik gelismelerin getirdigi yeni dinamikleri bilen ve buna uygun ¢ézlimler gelistiren
bireyleri meslek hayata kazandirmak.

Hedefler

1- Ulusal ve uluslararasi pazarlama siireglerini yliriitebilen 6grenciler yetistirmek.

2- Etik ilkeleri benimseyen, modern teknikleri uygulayan, iletisim becerileri yiiksek satig ve
pazarlama meslek elemanlarini sektore kazandirmak.

3- Reklam, halkla iliskiler, pazarlama iletisimi vb. kitle iletisimi siireclerini anlamlandirabilen
ve analitik diisiinme yetkinligiyle ¢6ziimleyen profesyoneller yetistirmek.

4- Temel bilgisayar yetkinligi, pazarlama bilgi sistemleri, dijital pazarlama, e-ticaret, sosyal
medya yonetimi, vb. yeni medya siire¢leri hakkinda bilgi ve beceri kazandirmak.

5- Uygulamali egitim siirecleriyle sunum yapabilen, etkili konusma tekniklerini uygulayabilen,
takim oyuncusu olabilen, is hayatina uyum saglayabilen mezunlar vermek.


https://obs.balikesir.edu.tr/oibs/bologna/index.aspx?lang=tr&curOp=showPac&curUnit=06&curSunit=4837
https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/misyon--vizyon
https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/dis-paydas-toplantilari-gerceklestirildi

2.2.2 Program Egitim Amaclarini Belirleme Yontemi
Pazarlama Programinda hem i¢ paydas listesi hem de dis paydas (boliim danigma kurulu)
bulunmaktadir. Bu listeler su sekildedir:

IC PAYDAS LISTESI

1 | Ogr. Gor. Nevin POLAT Boliim Baskani

2 | Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can TOKMAK | Béliim Baskan Yardimcisi

3 | Ogr. Gor. Dr. Fulya GUNGOR Pazarlama Programi  Bolim  Ogretim

Elemani

4 | Fatma TOPUZ Pazarlama Programi Boliim Sekreteri

5 | Mustafa SURUCU Pazarlama II. Siif I. Ogretim Ogrencisi

6 | Gurbet YASAR Pazarlama II. Siif I1. Ogretim Ogrencisi

7 | Sila YILMAZ Pazarlama I. Simf Ogrencisi

DIS PAYDAS LiSTESI / BOLUM DANISMA KURULU
1 | Ogr. Gér. Nevin POLAT Boliim Bagkani
2 | Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can | Béliim Baskan Yardimcisi
TOKMAK

3 | Ogr. Gér. Dr. Fulya GUNGOR Pazarlama Programm Boliim Ogretim Eleman ve

Program Kariyer Danigmani
Prof. Dr. Aybeniz AKDENIZ AR | Bandirma Onyedi Eyliil Universitesi, [iBF, Isletme

4 Bolimi, Uretim Yonetimi ve Pazarlama Anabilim
Dali Ogretim Uyesi

5 | Hasan ICOZ Garanti Bankasi — Balikesir Anafartalar Sube
Muadara (Mezun)

6 | Selman AYDOGAN Eker Siit Uriinleri A.S. — Bursa Bolge Muduri
(Mezun)

7 | Ahmet Kerem KOSEOGLU BEST A.S. — Pazarlama ve Iletisim Bolge Miidiirii

8 | Kaan ULUDAG Kalekim (istanbul) - Miisteri Operasyonlar
Muduri

9 | Adem CEVIZCI Kalekim (istanbul) — Miisteri Hizmetleri
Y Oneticisi

10 | Murat BAYSURA Kalekim (Balikesir) — Mali ve Idari Isler Kidemli
Uzman

11 | Arda Berke ERGEN Hatemoglu Satig Danigmani Balikesir (Mezun)

12 | Sila YILMAZ Pazarlama Program Kalite Ogrenci Temsilcisi

13 | Arda AZMAN Mezun Ogrenci

2024-2025 egitim y1l1 hazirliklar1 ¢ergevesinde Pazarlama Programi olarak daha iyi bir egitim
ve Ogretimin degerli Ogrencilerimize saglanabilmesi i¢in dig paydaslarla toplantilar
gerceklestirilmistir. Bu sene yapilan toplantilar sonucunda programa yeni dersler eklenmis, baz1
zorunlu dersler se¢meli derslere aktarilmis, bazi se¢gmeli dersler ise paydaslarin onerileriyle
zorunlu hale getirilmistir. Ayrica boliime, sektore, bilimsel gelismelere ve giindelik gelismelere
uygun olarak bir¢ok dersin, teori ve uygulama ders saatleri degistirilmistir. (2.2.2.1).

2.2.2.1.Ders Mufredatlari Guncellemesi



https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/20242025-egitim-yili-ders-mufredatlari-guncellendi

2.2.3 Program Egitim Amaclarinin Yayimlanmasi

Pazarlama Programmin egitim amaclar1 Balikesir Meslek Yiiksekokulu internet sitesi,
Pazarlama ve Reklamcilik Boliimii sayfasi kisminda yer alan ‘Ders Katalogu/Bilgi Paketi’
kisminda yayimlanmustir. (2.2.3.1)

2.2.3.1.Pazarlama Ders Katalogu Bilgi Paketi

2.2.4 Program Egitim Amaclarinin Giincellenme Yontemi

Program egitim amagclar1 i¢ ve dis paydaslarla yapilan toplantilar dogrultusunda ele
alimmaktadir. Bu kapsamda her egitim 6gretim yil1 basinda ve sonunda hem i¢ paydaslar hem
de dis paydaslarla iletisime gegilmekte ve yiiz yiize goriismeler neticesinde degerlendirmeler
yapilmaktadir. Donem sonlarinda ayrica hem 6grencilere hem mezunlara hem de dis paydaslara
egitim siireclerini iyilestirebilmek adma anketler gonderilmektedir. Boylece nesnel veriler
iizerinden sektorel ihtiyaglara yonelik c¢ikarimlarin yapilmas: hedeflenmektedir. Ayrica
programin i¢ paydaslari arasinda yer alan ogrencilerimizden sene basinda yapilan seg¢imler
neticesinde temsilci belirlenmektedir. Gerekli goriilen durumlarda 6grenci temsilcilerinden
goriisler almmaktadir. (2.2.4.1).

2024-2025 egitim yili ders planmin belirlenmesi i¢in dig paydaslarla toplantilar
gergeklestirilmistir. Bu kapsamda gergeklestirilen 09.07.2024 tarihli toplantida Garanti Bankas1
Balikesir Anafartalar Sube Miidiirii ve mezun 6grencimiz Sayin Hasan i¢d6z ve Hatemoglu
Magazalar1 Balikesir Sube Satis Uzmani ve 2022 yil1 mezunu boliim birincisi Arda Berke Ergen
ile 10.07.2024 tarihli toplantida ise Kredi Kayit Biirosu Findeks Izmir Bélge iletisim Sorumlusu
ve mezun dgrencimiz Saym Secil Ugarsoy ve Kredi Kayit Biirosu Izmir Bolge Miidiirii Saym
Serkan Oyan ile goriismeler gerceklestirilmistir. Toplantilar neticesinde bolim Ogretim
elemanlar1 ile de fikir aligverisi yapilmis ve paydaslarin tavsiyeleri g6z Oniine alinarak
miifredata yeni dersler eklenmis ve ¢esitli segmeli dersler zorunlu hale gelmistir. (2.2.4.2).

2025-2026 egitim 6gretim yilmin ders planlarinin hazirlanmasinda da i¢ ve dis paydaslar icin
hazirlanan “Pazarlama Programi Yeni Ogrenci Anketi”, “Pazarlama Programi Program
Ogrenme Ciktilar1 Anketi”, “Pazarlama Programi Ders Ogrenme Ciktilar1 Anketi”, “Sektdr
Temsilcisi Dis Paydas Anketi” ve Program Mezun Dis Paydas Anketi” gibi anketlerin
sonuglarma ve i¢-dis paydaslarla yapilan toplantilarda alman kararlara gore yeni
diizenlemelerin  gerckmesi halinde gerekli aksiyonlar alinacak ve gincellemeler
gerceklestirilecektir.

Gorsel 2.2.4.1: 2024-2025 Giiz Dénemi Pazarlama Programi Program Ogrenme Ciktilar
Anketi Ornegi


https://obs.balikesir.edu.tr/oibs/bologna/index.aspx?lang=tr&curOp=showPac&curUnit=06&curSunit=4837

Balikesir Universitesi Balikesir MYO 2024-2025 Egitim Ogretim Giiz
Yariyih Pazarlama Programm Program Amaglar1 Anketi

ANKET SORU VE SONUCLARI

Alanla iligkili mesleki yeterlilik kazandirarak, gelismig niteliklere sahip bireyler yetigtirir.
33 yanit

® Kesinlikle katiiyorum

@ Katiiyorum
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Gorsel 2.2.4.2: 2024-2025 Giiz Dénemi Program Mezun Dis Paydas Anketi Ornegi
Pazarlama ve Reklamcihk Biliimii

Pazarlama Programi Mezun Orenci Anketi 2024

SORU -4

Balikesir MYO Pazarlama Programina isteyerek girdim
82yant

SORU -5

Balikesir MYO Pazarlama Programina 6§renci olmayi arkadaglanma /yakinlanima tavsiye ederim.
2yt

2.2.4.1.0qgrenci Temsilcisi Secimi
2.2.4.2.Dis Paydas Toplantisi

2.3 Program Ciktilan

MEDEK Tanimlar1

Egitim 6gretim amaglarina ulagabilmek i¢in gerekli bilgi, beceri ve yetkinlik bilesenlerini
kapsayan ders kazanimlar1 ve program ciktilar1 olmali ve bu ¢iktilar MEDEK Program
Ciktilarmin tiimiinii karsilamalidir.



https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/ogrenci-temsilcisi-secimi-gerceklestirildi
https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/dis-paydas-toplantilari-gerceklestirildi

BILGI
PC1: Meslegi ile ilgili temel, giincel ve uygulamali bilgilere sahip olur.
PC2: Is saghg1 ve giivenligi, cevre bilinci ve kalite siirecleri hakkinda bilgi sahibi olur.
BECERI
PC3: Meslegi i¢in giincel gelismeleri ve uygulamalari takip eder, etkin sekilde kullanir.
PC4: Meslegi ile ilgili bilisim teknolojilerini (yazilim, program, animasyon vb.) etkin
kullanir.
PC5: Mesleki problemleri ve konular1 bagimsiz olarak analitik ve elestirel bir yaklagimla
degerlendirme ve ¢dzliim Onerisini sunabilme becerisine sahiptir.
YETKINLIK
PC6: Bilgi ve beceriler diizeyinde diisiincelerini yazili ve sozlii iletisim yolu ile etkin bicimde
sunabilir, anlasilir bicimde ifade eder.
PC7: Alam ile ilgili uygulamalarda karsilagilan ve Ongoriilemeyen karmasik sorunlar
cozmek icin ekip iiyesi olarak sorumluluk alir.
PC8: Kariyer yonetimi ve yasam boyu 6grenme konularinda farkindaliga sahiptir.
PC9: Alani ile ilgili verilerin toplanmasi, uygulanmasi ve sonuglarinin duyurulmasi
asamalarinda toplumsal, bilimsel, kiiltiirel ve etik degerlere sahiptir.
PC10: Bir yabanci dili kullanarak alanindaki bilgileri takip eder ve meslektaslari ile iletisim
kurar.

Ol¢me ve Degerlendirme: Program ciktilarinm saglanma diizeyini donemsel olarak belirlemek
ve belgelemek icin kullanilan bir 6lgme ve degerlendirme siireci olusturulmus ve isletiliyor
olmalidir. (Bu siire¢ agirlikli olarak sinav, proje, 6dev gibi 68renci calismalarina dayanmalidir.
Sadece anketlere ve ders gecme basari notlarina dayali 6lgme ve degerlendirme yontemleri
yetersiz sayilacaktir.) (2.3.1).

Bilgi: TYC kapsaminda “bilgi”; bir ¢alisma veya 6grenme alani ile ilgili ger¢eklerin, ilkelerin,
teorilerin ve uygulamalarm anlasilmasini iceren kuramsal ve/veya olgusal bilgi olarak
tanimlanmustir.

Beceri: TYC kapsaminda “beceri”; bir ¢alisma veya 6grenme alaninda edinilen mantiksal,
sezgisel ve yaratici diisiinme ile el becerisi, yontem, materyal, ara¢ ve geregleri kullanabilmeyi
gerektiren “bilgiyi kullanma” ve “problem ¢6zme” olarak tanimlanmaistir.

Yetkinlik: TYC kapsaminda “yetkinlik”; bilgi ve becerilerin bir ¢alisma veya &grenme
ortaminda sorumluluk alarak ve/veya Ozerk calisma gostererek kullanilmasi, 6grenme
gereksinimlerinin  belirlenmesi ve karsilanmasi, toplumsal ve etik meselelerin ve
sorumluluklarin dikkate alinmasi olarak tanimlanmuistir. (2.3.2).

2.3.1. MEDEK Program Olcutleri
2.3.2.Turkiye Yeterlilik Cercevesi

2.3.1 Tammlanan Program Ciktilar:
Pazarlama Programinin OBS Bilgi Paketinde yer alan ‘Program Ciktilar1’ su sekildedir:

1. Pazarlamayla iligkili temel teorik, uygulamali ve giincel bilgilere sahip olur,

2. Pazarlama alanindaki Ogrendigi bilgileri ¢aliyma hayatinda kullanarak is siireclerini
uygulayabilir,

3. Alanyla iligkili goérev ve sorumluluklar1 yerine getirebilmek i¢in bilgilere ulasir, analiz eder,
yorumlar ve ¢6zlim yollar1 gelistirebilir


chrome-extension://efaidnbmnnnibpcajpcglclefindmkaj/https:/api.medek.org.tr/file/instructions/pdf/1702494720d87e9058-a238-4ba8-bd70-8d98f1829fd4.pdf
https://uluslararasi.yok.gov.tr/Sayfalar/avrupa-yuksekogretim-alani-ile-uyum-projesi/yeterlikler-cercevesi/turkiye-yeterlikler-cercevesi-tyc.aspx

4. Pazarlamanin temel bakis agilar1 olan pazarlama karmasi ve pazarlama iletisimi hakkinda
bilgi sahibi olur, ayrica bu bilgileri pazarlamanin uygulama alanlarinda kullanabilir,

5. Pazarlamanin temel bakis agilar1 olan pazarlama karmasi ve pazarlama iletisimi hakkinda
bilgi sahibi olur, ayrica bu bilgileri pazarlamanin uygulama alanlarinda kullanabilir,

6. Is yasaminda etkin iletisim kurabilir ve algilar1 yonlendirerek ikna becerisine sahip olur,

7. Bilisim ve iletisim teknolojilerini takip eder, bu kapsamda dijital pazarlama ve e-ticaret
slireclerini satig teknikleriyle

8. Sirdiiriilebilir bir toplumun devamlilig1 acisindan mesleki etik ilkelere uygun davranma
bilincine sahip olur,

9. Alaniyla iligkili mesleki yabanci dil kavramlarina hakimdir ve yenilikleri takip eder,

10. Genel isletme, genel muhasebe, genel ekonomi, ticari matematik, istatistik, pazarlama
mevzuati, vb. temel disiplinler hakkinda kavramsal bilgilere hakim olur,

11. Satis teknikleri ve yonetimi, miisteri iliskileri yonetimi, vb. faaliyetlerde etkili konusma ve
sunum teknikleri becerilerini kullanarak tiiketicilere ve isletmelere yonelik is stratejileri
gelistirebilir,

12. Kiiresellesme dinamikleriyle degisen pazarlama uygulamalarma yon veren tiiketici
davranislarmi anlamlandirabilir ve bu ¢ercevede uluslararasi pazarlarda yasanan gelismeleri
takip edebilir,

13. Grup c¢alismast dinamikleri ¢ergevesinde sorumluluk alir, sozli iletisimi etkin olarak
kullanir ve kendisini ifade ederek is birligi saglayabilir.



Tablo 2.3-1 Programa Ait Program Ciktilarinin Yeterliklere Gore Dagilimi

pazarlama mevzuati, vb. temel disiplinler hakkinda kavramsal bilgilere hakim

Yeterlilikler®
Bilgi Beceri Yetkinlik
= v = =
Program Ciktilar S g NE = o 2 N
— — i = E 0O
= 3 2 = €2 g g | Ex <
= 3 Z & w2 2 & | T2 S
> = = > | s=o0 X | 38| =8
4 @) =) =) mSSn O | 2h <
Pazarlamayla iliskili temel teorik, uygulamali ve giincel bilgilere sahip olur, X X X X
Pazarlama alanindaki 6grendigi bilgileri ¢aligma hayatinda kullanarak is | X X X X
streclerini uygulayabilir,
Alaniyla iliskili gérev ve sorumluluklar1 yerine getirebilmek i¢in bilgilere X X X X
ulagir, analiz eder, yorumlar ve ¢6ziim yollar1 gelistirebilir
Alaniyla ilgili olaylara elestirel bakis agisiyla bakabilir, ¢agin gereksinimlerine | X X X X
uygun olarak yeni bilgiler edinir yeni durumlara uyum saglayabilir,
Pazarlamanin temel bakis acilar1 olan pazarlama karmasi ve pazarlama iletisimi | X X X X X
hakkinda bilgi sahibi olur, ayrica bu bilgileri pazarlamanin uygulama
alanlarinda kullanabilir,
Is yasaminda etkin iletisim kurabilir ve algilar1 yonlendirerek ikna becerisine X X X
sahip olur,
Bilisim ve iletisim teknolojilerini takip eder, bu kapsamda dijital pazarlama ve X X X X
e-ticaret siireclerini satis teknikleriyle birlestirerek uygulayabilir,
Stirdiiriilebilir bir toplumun devamlilig1 agisindan mesleki etik ilkelere uygun X X
davranma bilincine sahip olur,
Alaniyla iligkili mesleki yabanci dil kavramlarma hakimdir ve yenilikleri takip | X X X X X
Genel isletme, genel muhasebe, genel ekonomi, ticari matematik, istatistik, | X X X X X




Satis teknikleri ve yonetimi, miisteri iligkileri yonetimi, vb. faaliyetlerde etkili
konusma ve sunum teknikleri becerilerini kullanarak tiiketicilere ve isletmelere
yonelik is stratejileri gelistirebilir,

Kiiresellesme dinamikleriyle degisen pazarlama uygulamalarma yon veren
tiiketici davraniglarini anlamlandirabilir ve bu ¢er¢evede uluslararasi pazarlarda
yasanan gelismeleri takip edebilir,

Grup calismasi dinamikleri ¢ercevesinde sorumluluk alir, s6zlii iletisimi etkin
olarak kullanir ve kendisini ifade ederek is birligi saglayabilir.

*: [lgili yeterligi isaretlemek icin X koyunuz.




2.3.2 Program Egitim Amaclarini Belirleme Yontemi
2.2.2.°de belirtilen liste bu kisim i¢in de gecerlidir. Pazarlama Programi’nin i¢ ve dis paydaslar1
sunlardan olusmaktadir:

I¢ Paydaslar: Bolim Ogretim elemanlar, bolim idari personeli, birinci ve ikinci smif
ogrencileri tarafindan oylama ile secilen 6grenci temsilcileri ve tiim dgrenciler.

Dis paydaslar: Bolim 6gretim elemanlari, mezun 6grencilerimiz, baska bir iiniversiteden
alanla ilgili bir akademisyen, 6grenci temsilcisi ve sektor temsilcilerinden olusturulan dis
paydas / danisma kurulu iiyeleri; Prof. Dr. Aybeniz AKDENIZ AR, Hasan ICOZ, Selman
AYDOGAN, Ahmet Kerem KOSEOGLU, Arda BERKE ERGEN, Kaan ULUDAG, Adem
CEVIZVCI, Murat BAYSURA, Sila YILMAZ ve Arda AZMAN olarak belirlenmistir.

Program egitim amaglarinin belirlenmesinde; i¢ ve dis paydaslarin sektor ve meslek hakkindaki
diisiinceleri ve Onerileri, diinyada yasanan gilincel gelismeler, 6grencilerin fikirleri ve boliim
ogretim elemanlarmin ¢ikarimlarmin toplanmasi, analiz edilmesi ve rapor edilmesi sonucunda
belirlenmektedir. Her akademik yilin giiz ve bahar donemleri basinda gegmis donemin
degerlendirilmesi yapilarak, gelecek donem egitim amacglarinin fonksiyonel ve analitik bir
sekilde belirlenmesi hedeflenmektedir. (2.3.2.1) (2.3.2.2) (2.3.2.3).

2.3.2.1.Bolum Aralik 2024 Surekli lyilestirme Toplantisi
2.3.2.2.Dis Paydas Toplantisi
2.3.2.3.ic_ve Dis_Paydaslarin_Belirlenmesi_ve Guncellenmesi

2.3.3 Program Ciktilarina Ulasma

Pazarlama Programindaki program g¢iktilarnin degerlendirilebilmesi igin, her bir program
¢iktis1 6zelinde ¢ikarimlar yapilmaktadir. Mezuniyet asamasina gelmis olan bir 6grencinin, her
bir program ¢iktisini ne derecede kavradigi ve ne diizeyde ulastigin1 anlayabilmek igin ¢esitli
yontemlerden faydalanilmaktadir.

Balikesir Universitesi On Lisans ve Lisans Egitim-Ogretim Ve Sinav Yénetmeligi Madde 19°da
bu konu hakkinda ifadeler bulunmaktadir. Olgme ve degerlendirme acismdan 6grencinin tlim
yartyillardaki basarisinin belirlenmesinde, o donem aldig1 derslerde yapilan ara sinav ve bitirme
smavindaki veya biitiinleme smavindaki (bitirme siavindan basarisiz olmasi halinde) basari
notu katsayisina gore derecelendirmesi bir Olgiit olarak gosterilebilmektedir. Her donem
sonunda bu bagar1 notu katsayilarindan bir akademik ortalama hesaplanmaktadir. Buna ek
olarak, ikinci yariy1l sonunda 30 is glinil yaz staji tamamlamalar1 programi bitirmeleri agisindan
bir zorunluluktur. Ogrencinin mezun olmasi igin gerekli olan zorunlu ve secimli derslerin
(toplam en az 120 AKTS karsiligi) tiimiinii basariyla (DD ve {izeri basar1 notu ile gegmesi)
tamamlamasi ve genel agirlikli not ortalamasmin 4,00 Uzerinden en az 2.00 olmasi, program
ciktilarina basariyla ulasabildikleri sonucu ¢ikmaktadir. (2.3.3.1).

2.3.3.1.Mezun_Olma_Sartlari

Ayrica boliimde program ¢iktilarina ulagsmak i¢in direkt olarak “Program Ciktilar1 Anketi”
yapilmaktir. Anketin sorularina gelen cevaplar Gorsel 2.3.3.1, 2.3.3.2. ve 2.3.3.3. te belirtilmis
ve ardindan bir degerlendirme sonucu yazilmistur.

Gorsel 2.3.3.1.: Pazarlama Programi 2024 Giiz Dénemi Program Ciktilar1 Anketi Soru ve
Cevaplar


https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/aralik-2024-medek-surekli-iyilestirme-toplantisi-gerceklestirildi
https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/dis-paydas-toplantilari-gerceklestirildi
https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/pazarlama-ve-reklamcilik-bolumu-kasim-ayi-bolum-kurulu-yapildi
https://www.mevzuat.gov.tr/mevzuat?MevzuatNo=23601&MevzuatTur=8&MevzuatTertip=5

Balikesir Universitesi Balikesir MY O Pazarlama ve Reklamcihk
Boliimii Pazarlama Program Program Ogrenme Ciktilar1 Anketi 2024

ANKET SORU VE CEVAPARI

Teorik ve uygulamali pazarlama bilgilerine yeterli diizeyde sahip olur. (4P, Tiiketici Davraniglar,,
Marka Yonetimi, jileri, A... gibi alanlan 6rnek olarak dig i
16 yanit

@ Kosinliklo katiliyorum
@ Katihyorum

® Kararsizim

@ Katimiyorum

@ Kesinlikie katimiyorum

Pazarlama alaninda edinilen bilgileri ig stireclerinde etkin bir gekilde kullanabilir.
16 yanit

@ Kesinlikie katiliyorum
@ Katihyorum

® Kararsizim

@ Katimiyorum

@ Kesinlikle katimiyorum

Pazarlama alanyyla ilgil bilg: analiz edebilir
Gretebilr

16yunt

¢Bzim yollan

© Kesintiie katiryorum

Pazarlama ile ilgili olaylara elestirel bir bakig agisiyla yaklagabilir.
16 yand

® Kesinlikle katilryorum
@ Katiyorum

® Kararsizim

@ Katimiyorum

@ Kesinlikie katilmiyorum

Pazarlama karmasi ve pazarlama iletigimi hakkinda bilgi sahibi olur ve bu bilgileri uygulamada
kullanabilir.
16 yanat

@ Kesinlie katiyorum
©

imiyorum
@ Kesiniikie katimiyorum

Gorsel 2.3.3.2.: Pazarlama Programi 2024 Giiz Dénemi Program Ciktilar1 Anketi Soru ve
Cevaplari

51 yontem ve yazil ve sbzlii iletigim yolu ile bilgi ve becerileri
diizeyindeki diigiincelerini etkin ve anlagilir bigimde yazili ve szIii olarak sunabilir ve ifade edebilir.
16 yant

@ Kesinlikle katiryorum

@ Katdmiyorum
@ Kesinlikio katilmiyorum

Ekip sorumlulugunun bilincinde olur. Alani ile ilgili uygulamalarda kargilagilan ve 6nceden tahmin
edilemeyen problemleri gozmek igin disiplin ii ve di...ir aragtirma, bir sistem veya iriin ortaya koyabilir.
16yant

@ Kesinlikie katilyorum
@ Katiliyorum

® Kacarszim

@ Katimiyorum

@ Kesinlikio katimiyorum

Is hayatinda etkili iletigim kurma ve ikna becerisine sahip olur.
16 yont

® Kesinlie katibyorum
® Katihyorum

©® Kararsizim

@ Kaimiyorum

@ Kesinliko katimiyorum

Siirdirilebilir bir toplumun devamlilii agisindan meslek etiginin bilincindedir. Alani ile ilgili verilerin
...al, bilimsel, kiltirel ve etik degerlere sahip olur.

16 yant

@ Kesinlikde katityorum
@ Katiiyorum

® Kararszim

@ Katimiyorum

@ Kesiniido katiimiyorum

Bir yabanc: dili kullanarak alanindaki bilgileri takip eder, uygulamalarda mesleki yabanci dilini
kullanabilir ve meslektaglan ile iletigim kurabilir.

16 yanat
@ Kesinlide kabileyorum
@ Katliyorum
® Kararsizm
@ Katimiyorum
@ Kesinlikde katilmiyorum
Dijital ve e-ticaret sii ini satig
16 yont

@ Kesinlilde katilyorum
@ Katiiyorum

® Kararsim

@ Katimiyorum

@ Kesinlikie katilmiyorum

Gorsel 2.3.3.3.: Pazarlama Programi 2024 Giiz Donemi Program Ciktilar1 Anketi Soru ve
Cevaplar



Kiiresellesme ile degigen tiketici slarini ve pazarlama geli:
takip edebilir.
16 yanit

Siirdiriilebilir bir toplumun devamliligi agisindan meslek etiginin bilincindedir. Alani ile ilgili verilerin
ve ..al, bilimsel, kiiltirel ve etik degerlere sahip olur.

16 yanit

@ Kosinliklo katilyorum

Pazarlama stratejilerini geligtirmek igin bilgi ve becerilerimi etkin bir gekilde kullanabilir.

Bir yabanc: dili kullanarak alanindaki bilgileri takip eder, uygulamalarda mesleki yabanci dilini St
yan

kullanabilir ve meslektaglari ile iletigim kurabilir.

16 yanit

Program Ciktilari Anketi Degerlendirilmesi:

Ogrenciler ders program ¢iktilar1 ile ilgili teorik bilgilerin yeterli oldugunu diisiinmektedirler.
Fakat bu bilgilerin iste uygulanabilirligi konusunda bazi kararsizliklar1 ve olumsuz diisiinceleri
vardir. Egitim programinda is diinyasina yonelik uygulamalara daha fazla agirlik verilebilmesi
bu durumu &nleyebilmek agisindan ele almabilecektir. Ogrenciler teorik ve uygulamali
pazarlama bilgilerini yeterli diizeyde aldiklarmi diistinmektedirler. Bu durum egitim
programinin igeriginin gli¢li olduguna isaret etmektedir. Daha fazla uygulama odakl
calismalarla bu olumlu diisiinceler gelistirilebilecektir. Ogrencilerin yaklasik %25’i analiz ve
¢ozim dretme konusunda eksiklik hissetmektedir. Bu durum, problem ¢6zme odakli
etkinliklerin artirilmasi gerekliligini gostermektedir.

Ogrencilerin tamami pazarlama olaylarma elestirel bakis acisiyla yaklasabildiklerini ifade
etmektedir. Bu, programin eclestirel diisiinme becerisini gelistirmede basarili oldugunu
gostermektedir. Ogrencilerin pazarlama karmasi ve iletisimi konularindaki bilgi diizeyi oldukca
olumlu diizeydedir. Iletisim ve ikna becerilerinde yiiksek bir olumlu alginm oldugu yine
cikartilabilmektedir. Ancak kararsiz kalan kiigiik bir grup i¢cin grup c¢alismalariyla bu beceri
daha da giiclendirilebilecektir. Ogrencilerin ¢cogu meslek etigi ve toplumsal sorumluluk
bilincine sahip olduklarini diisinmektedir. Yabanci dil konusunda 6grencilerin biiytik bir kismi
kararsizdir. Bu durum, yabanci dil egitimi veya mesleki dil kullanimina yonelik ek ¢alismalarin
devamliliginin 6nemini gostermektedir. Dijital pazarlama ve e-ticaret konularinda dgrenciler
genelde olumlu disiinmektedir. Ancak uygulama projeleri veya teknoloji kullanimiyla bu
beceriler daha fazla gelistirilebilecektir.

® Katimiyorum
@ Kosinikie katiimiyorum

"
@ Kesinlide katimiyorum

&

2.4 Siirekli Iyilestirme

Ders kazanim ve program ¢iktilarinin izlenmesine, giincellenmesine ve siirekli iyilestirilmesine
yonelik bolim toplantilari, dig paydas goriismeleri, i¢ ve dis paydaslara yonelik giincel olarak
hazirlanan program ve ders dlgtitlerine yonelik anketler (Pazarlama Programi Yeni Ogrenci
Anketi, Programa Programi Program Ogrenme Ciktilar1 Anketi, Sektdr Temsilcilerine ve
Mezunlara Yo6nelik Anketler) uygulanmaktadir. (2.4.1).

Pazarlama Programimda akademik donem igerisinde sektdr temsilcilerinin katiliminin
saglandig etkinlikler gergeklestirilmektedir. Boylece sektor temsilcileri ile 6grenciler bir araya
getirilerek sektordeki gelismeler, bakis agilar1 ve degisimler hakkinda ¢ikarimlarin yapilmasi
amaglanmaktadir. Bunun disinda dgrencileriny BAUN biinyesinde gerceklestirilen veya ozel

sektoriin diizenledigi kariyerlerine katki saglayacak etkinliklere katilimi saglanmaktadir.
(2.4.2) (2.4.3).



Mifredatta i¢ ve dis paydaslarla yapilan toplantilar neticesinde yapilan degisimlerle derslerin
saatleri, kredileri, AKTS’leri degistirilmistir. Bu degisimin temel hedefleri arasinda
ogrencilerin aldig1 derslerde sektdre uygunlugun ve giincelligin artmasi ve uygulamali derslerin
sayisini artirarak dgrencilerin proje yapimu siireglerine dahil olmasi vardir. (2.4.4).

2.4.1.Program_Bolum_Toplantisi
2.4.2.Pazarlama_Bulusmalari BEST_Etkinlik
2.4.3.Sinir_Otesi_E_Ticaret_Konferansi
2.4.4.Mufredat_Yenilenmesi

2.5 Egitim (Ogretim) Plam (Miifredat)

MEDEK Tanimlart:

1- Programa/alana 6zgii mesleki dersler en az 60 AKTS olmalidir. Bu derslerin en az 20 AKTS
kadar1 programa 6zgii 68renim ¢iktilar1 saglayan teori, kalan1 beceri ve yetkinlik kazandiran
derslerden olusmalidir.

2- En az 5 AKTS, dis paydas onerilerini dikkate alan derslerden olusmalidir.

3- Enaz 15 AKTS, isletmede Mesleki Egitim, Staj ve Uygulamali Ders (bkz. Yiiksekogretimde
Uygulamali Egitimler Cerceve Yonetmeligi) ve/veya giincel mesleki program/yazilim igeren
derslerden olusmalidir.

4- Egitim plan1 ilgili programin disiplinine 6zgii 6l¢iitleri igermelidir.

5- Programda 6grenci is yiikiine dayali ve kamuoyuyla paylasilan yeterlilik temelli egitim plani
bulunmali ve uygulanmalidir.

6- Ogretim planm1 garanti altma alacak ve siirekli gelisimini saglayacak bir yonetim sistemi
bulunmali ve isletiliyor olmalidir. (2.5.1).

2.5.1.MEDEK Egitim Plani



https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/pazarlama-ve-reklamcilik-bolumu-kasim-ayi-bolum-kurulu-yapildi
https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/pazarlama-bulusmalari-2024-etkinlikleri-serisinin-ikincisi-gerceklestirildi
https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/-pazarlama-bolumu-sinir-otesi-eticaret-konferansina-katildi
https://balikesirmyo-paz.balikesir.edu.tr/haberler/20242025-egitim-yili-ders-mufredatlari-guncellendi
chrome-extension://efaidnbmnnnibpcajpcglclefindmkaj/https:/api.medek.org.tr/file/instructions/pdf/17134492990ed3f374-65cc-4648-9cf4-6036c1499b11.pdf

Tablo 2.5-1. 2024-2025 Egitim Ogretim Yili Miifredati

BALIKESIR ONNVERSITES]
BALIKESIR MESLEK YOKSEXOKULY
PAZARLAMA VE REKLAMCILIK BOLOMO

PAZARLAMA PROGRAMI
2024-2025 EQITIM-OGRETM YILI DERS PLANI
1. SINIF 1. YARIYL 1. SINIF 2. YARIVIL

m Kategorl| T | U | L | ® [axT2 m DER2IN AD Kategort| T | U K |axTs
PAZ1121 |Genel ijetme M |aj|o|e| 3 3 [PAZI20? [Fazariama Mevzusm ™ 3|0 3| s
PAZ1120 |Pazariama Ineier-| M |a|o|e]| 3 & [PAZIZ0 [Fazariama brsler-n M s|o 3| s
PAZ1115 |Genel Exonomi M |3|o|e| 3 3 [PAzi2 il u 2|1 26| 2
PAZ1903 |Gene! Muhasebe M |3|lo]e]| s 3 [PAZIZZZ |Medya Oxuryzamiy ™ 21 26| 2
PAZ1118 | Ticar Maemask 1] 3|o|@ 3 3 |MRYI201 |Karteer Flanlama b4 110 1 2
PAZ1122 |Etglsayard M |2|1]e]| 28 2 SEQMELl DERS-1 s 3|0 E
PAZ1123 |l Sadi): ve Goveniy 2 2|00 2 2 SEGMEL| DERS-2 s s|o 3| s
PAZ1124 |TORetc! Davransian M |3|o|e| 3 4 [sTyior sy 2 ofo o &
TOPLAM 2|1|0| 26 | 2« TOPLAM 7|2 180| 28
AIT1901 | Atatork Drsiert ve Inblsp Tari-l 4 2(0|0) 2 2 |ATI201 | Atedrk drsient ve Inkdisp Tarh-1l p4 2|0 2| 2
TDI1101  |TOrk DBl 4 2/o0|o| 2 2 |20t |Tork DI z 2|0 2| 2
YOI1901 | Yabancs Di-i (ngiizce) 2 2|00 2 2 |yon201 |Yabena DHI (ingizce) z 2|0 2| 2
GENEL TOPLAM 22(1|0| 285 | GENEL TOPLAM 2|2 240| 32

1.SINIF 2.YARIYIL SECMELI DERSLER
PAZI221 |betgim s s|e 3| 3
PAZI214 |istatiztx s 3|e 3| 3
PAZ1224 |Fazariama Yonete s 3|e 0| 3
PAZI22S |Walte Yenetm Sistamiar s 3|e 3| 3
2. SINIF 1. YARIYL 2 SINIF 2. YARIVIL

e |oersmani ategort] 7| u | L| x |axre [P5R2 foerain Ao Kategort| T | U K |axTs
PAZ2102 |Saty Teknien M |2]|2]|e]| 3 & [PAZ216 |Saby Yorete! "] 2|2 3| &
PAZ2121 |Rexamaole M |[3]|o]e]| 2 & [PAZZ22Y |Kme detgimi ve TORetm M 3|0 3| &
PAZ2122 | Dyt Pazariama 1] 2(11]|0)] 26 4 |PAZR2: |Fazariama Upguamaian i\ el 16 4
PAZ2123 |Etol KonugmaveSuumTeknitleri| M | 0 |3 |0 | 16 & [PAZZ2: |Grgmom (7] 2|0 2| 2
PAZ2133 [Mesiek Ex) M |2|o|e]| 2 2 SEGMEL] DERS-1 s 3 o 3| &
SEQMEL! DERS-1 8 ajojo| 3 4 SECMELI DERS-2 8 3|0 3| &
SEQMELI DERS-2 s 2|/1]|0]| 26 B SEGMEL| DERS-3 s 2|1 25| 4
SEQMELI DERS-3 s 2|1 |0 26 4 SEQMEL| DERS~ 8 2|1 25| &
TOPLAM 1|8 |0 200 | 2 TOPLAM |7 206| 30

2.3INF 1.YARIVIL SECMEL) DERSLER 2.3INIF 2YARIYIL SEGMEL| DERSLER

PAZ2124 |Hakia Digkler 8 2|1]|0]| 26 & [PAZZ217 |Marka ve Marka Strateliend 8 3|0 0| &
PAZ2125 |Meziet! Yabana DI s 2|1|0| 26 4 [PAZ22E |Meszisx Galgma ve Seminer s 2|1 25| 4
PAZ2126 |Uusiararazi Fazariama 3 3|oje| 30 4 |PAZ228 |Gonce! Pazarava Texniken 8 2| 25| 4
PAZ2127 |Hzmet Pazaramas s alo|o| 20 & |PAZZ2e [Rewamds Yarabonk s 2|1 26| 4
PAZ2122 | Migeer bighiant Yonetiol s 2|[1|0| 26 & |PAZ230 |Dogrudan Pazarams s 3 o 0| &
PAZ2130 |Pazariama letigmi ] 2|1]|0]| 26 & [PAZ2231 [Renam Xarganyyan 8 3|0 0| &
PAZ2131 |Grafx Tazanm s 2|1|0| 26 4 [PAZ2R2 [E-Ticaret s 2|1 25| 4
* Midesiek Z-Zoruniu S:5agmel PAZ2232 [Fazariama Arsgirmaz s 3|0 3| &




Tablo 2.5-2 Miifredat Derslerinin Kategorilere Gore Dagilim

Kategori (AKTS Kredisi)

Ders C")gr.e.tim Alanima | Alanina Secmeli
Kodu Ders adi! Dili? uygun | uygun Dersler’ Diger®
temel |ogretim*[ Alan | Alan gt
ogretim’ ici | dist
1. Yariy1l
PAZ1121 |Genel isletme Tiirkge 3
PAZ1120 |Pazarlama ilkeleri-I Tiirkce 4
PAZ1116 |Genel Ekonomi Tirkge 3
PAZ1103 |Genel Muhasebe Tiirkce 3
PAZ1118 |Ticari Matematik Tirkge 3
PAZ1122 |Bilgisayar-1 Tiirkge 2
PAZ1123 |is Saglig1 ve Giivenligi Tiirkge 2
PAZ1124 |Tiiketici Davranislari Tirkge 4
AIT1101 i&tatﬁrk [Ikeleri ve Inkilap Tarihi- Tirkoe 5
TDI1101 |Tirk Dili-I Tiirkge 2
YDI1101 |Yabanci Dil-1 (Ingilizce) Ingilizce 2
2. Yariyil
PAZ1203 |Pazarlama Mevzuati Tirkge 3
PAZ1220 |Pazarlama {lkeleri-1I Tiirkce 3
PAZ1223 |Bilgisayar-II Tiirkge 2
PAZ1222 |Medya Okuryazarligi Tiirkge 2
KRY 1201 |Kariyer Planlama Tiirkce 2
STJ1201 |Staj Tiirkge 8
PAZ1214 |istatistik Tiirkce 3
PAZ1221 |lletisim Tirkge 3
PAZ1224 |Pazarlama Y 6netimi Tirkge 3
PAZ1225 |Kalite Yonetim Sistemleri Tirkge 3
AIT1201 i&tatﬁrk IIkeleri ve Inkilap Tarihi- Tiirkce )
TDI1201 |Tiirk Dili-I Tiirkge 2
YDI1201 |Yabanci Dil-1 (Ingilizce) Ingilizce 2
3. Yaryil
PAZ2108 |Satis Teknikleri Tirkge 4
PAZ2121 |Reklamcilik Tiirkce 4
PAZ2122 |Djjital Pazarlama Tiirkge 4
Etkili Konugma ve Sunum ,
PAZ2123 | p L 3 Tiirkge 4
PAZ2133 |Meslek Etigi Tiirkge 2
PAZ2124 |Halkla iliskiler Tiirkge 4
PAZ2125 |Mesleki Yabanci Dil Ingilizce 4
PAZ2126 |Uluslararas1 Pazarlama Tiirkce 4
PAZ2127 |Hizmet Pazarlamasi Tiirkce 4




PAZ2128 |Miisteri iliskiler Yénetimi Tiirkce 4

PAZ2130 |Pazarlama Iletisimi Tiirkce 4

PAZ2131 |Grafik Tasarim Tiirkce 4

4. Yaryil

PAZ2216 |Satis YOnetimi Tirkge 4

PAZ2221 |Kitle iletisimi ve Tiiketim Tiirkge 4

PAZ2224 |Pazarlama Uygulamalari Tiirkge 4

PAZ2225 |Girisimcilik Tiirkge 2

PAZ2217 |Marka ve Marka Stratejileri Tiirkge 4

PAZ2226 |Mesleki Caligma ve Seminer Tiirkge 4

PAZ2228 |Giincel Pazarlama Teknikleri Tirkge 4

PAZ2229 |Reklamda Yaraticilik Tiirkce 4

PAZ2230 |Dogrudan Pazarlama Tiirkge 4

PAZ2231 |Reklam Kampanyalari Tiirkge 4

PAZ2232 |E-Ticaret Tiirkce 4

PAZ2233 |Pazarlama Arastirmasi Tiirkce 4
PROGRAMDAKI KATEGORI TOPLAMLARI * 19 57 34 0 12
MEZUNIYET ICIN TOPLAM KREDI 122
TOPLAMLARIN GENEL TOPLAMDAKI YUZDESI %15,57| %46,72 1%27,86] - 29,83

Program tiirtine gére yariyil ve dersler i¢in gerektigi kadar satir ekleyiniz ya da ¢ikartiniz.
1 Ogretim dili Tiirkge olmasa bile ders adini Tiirkge veriniz.

2 Ogretim dilini yaziniz.

3 Programda, programin yiiriitiilmesi i¢in zorunlu temel dersler yazilmaldir.

4 Program Ggretimi i¢in alanina uygun zorunlu dersler

5 Secmeli dersler, alan i¢i ve alan dis1 (mesleki-teknik segcmeli, sosyal-tniversite secmeli vb.) olmak (zere 2

kategoriye ayrilmistir

6 Yukaridaki 3 kategoriye girmeyen dersler. Ornek: 2547 sayili kanunun 5(i) maddesi kapsaminda okutulan dersler

gibi

*Toplam krediler ve yiizdeleri hesaplanirken; zorunlu derslerin tiimii kullanilmalidir. Segmeli derslerin ise sadece

Ogretim planinda yer aldig1 say1 kadari kullanilmalidir.



2.5.1 Egitim Plaminin Bilesenleri
Egitim plan1 alanina uygun temel 6gretim dersleri, alana uygun 6gretim dersleri, alan i¢i ve dis1
se¢cmeli dersler ve 2547 sayili kanunun 5(i) maddesi kapsaminda olan derslerin yer aldigi
bilesenlerden olugsmaktadir. Derslerin yapisi ise, sosyal bilimler, egitim bilimleri, matematik ve
temel bilimler, alan bilgisi, mithendislik bilimleri gibi bilesenlerden olusmaktadir. Pazarlama
Programinda bulunan derslerin ad1 ve derslerin yapis1 su sekildedir:

Tablo 2.5.1.: Ders Yapisi Tablosu

Dersin Dersin Ad1 Dersin YAPISI
Kodu Alan Bilgisi Diger
PAZ1121 |Genel Isletme %80 Sosyal Bilimler %20
PAZ1120 |Pazarlama Ilkeleri-I %85 Sosyal Bilimler %15
PAZ1116 |Genel Ekonomi %90 Matematik ve Temel
Bilimler. %10
PAZ1103 |Genel Muhasebe %95 Matematik ve Temel
Bilimler %5
PAZ1118 |[Ticari Matematik %60 Matematik ve Temel
Bilimler %40
PAZ1122 |Bilgisayar-I %25 Miihendislik Matematik ve
Bilimleri %50 Temel Bilimler
%25
PAZ1123 |[is Sagligi ve Giivenligi %100
PAZ1124 |Tiiketici Davranmislar %90 Sosyal Bilimler %10
AIT1101 |Atatiirk Tlkeleri ve inkilap Tarihi- %90 Egitim Bilimleri %10
I
TDI1101 |Tirk Dili-I %100
YDI1101 |Yabanci Dil-I (Ingilizce) %90 Egitim Bilimleri %5 | Sosyal Bilimler
%5
PAZ1203 [Pazarlama Mevzuati %80 Sosyal Bilimler %20
PAZ1220 |Pazarlama llkeleri-II %100
PAZ1223 |Bilgisayar-II %100
PAZ1222 [Medya Okuryazarligi %70 Sosyal Bilimler %30
KRY1201 |Kariyer Planlama %50 Sosyal Bilimler %50
STJ1201 |Staj %100
AIT1201 |Atatiirk Ilkeleri ve Inkilap Tarihi- %100
11
TDI1201 |Tiirk Dili-II %100
YDI1201 |Yabanci Dil-II (ingilizce) %90 Egitim Bilimleri %5 | Sosyal Bilimler
%5
PAZ1221 |lletisim %90 Sosyal Bilimler %10
PAZ1214 |istatistik %10 Matematik ve Temel
Bilimler. %90
PAZ1224 |Pazarlama Yo6netimi %100
PAZ1225 [Kalite Yonetim Sistemleri %100
PAZ2108 |[Satig Teknikleri %90 Sosyal Bilimler %10
PAZ2121 [Reklamcilik %100
PAZ2122 |Dijital Pazarlama %80 Matematik ve Temel | Sosyal Bilimler
Bilimler %10 %10
PAZ2123 |[Etkili Konusma ve Sunum %80 Sosyal Bilimler %20
Teknikleri
PAZ2133 [Meslek Etigi %70 Sosyal Bilimler %30
PAZ2124 |Halkla liskiler %100
PAZ2125 [Mesleki Yabanci Dil %80 Egitim Bilimleri %20
PAZ2126 |Uluslararas1 Pazarlama %100
PAZ2127 |Hizmet Pazarlamasi %100




PAZ2128 |Miisteri Iliskileri Yénetimi %100
PAZ2130 |Pazarlama Iletisimi %100
PAZ2131 |Grafik Tasarim %90 Matematik ve Temel
Bilimler. %10
PAZ2216 |[Satis Yonetimi %70 Sosyal Bilimler %30
PAZ2221 |Kitle Iletisimi ve Tiiketim %50 Sosyal Bilimler %50
PAZ2224 |Pazarlama Uygulamalari %100
PAZ2225 |Girisimcilik %100
PAZ2217 |Marka ve Marka Stratejileri %100
PAZ2226 |Mesleki Caligma ve Seminer %90 Sosyal Bilimler %10
PAZ2228 |Giincel Pazarlama Teknikleri %100
PAZ2229 [Reklamda Yaraticilik %100
PAZ2230 [Dogrudan Pazarlama %100
PAZ2231 [Reklam Kampanyalari %100
PAZ2232 |E-Ticaret %90 Sosyal Bilimler %10
PAZ2233 [Pazarlama Arastirmasi %80 Matematik ve Temel

Bilimler %20




Tablo 2.5-3 Ders ve Sinif Biiyiikliikleri

Son Iki Kalgl?ahk Dersin Tiirii"
Dersin Kodu Dersin Ad1 AYarlyllda Subedeki
¢ilan Sube o .
Sayisi Ogrenci Teorik Uygulama | Laboratuvar Diger
Sayist

PAZ1121 |Genel isletme 1 55 %100 %0
PAZ1120 |Pazarlama Ilkeleri-I 1 51 %100 %0
PAZ1116  |Genel Ekonomi 1 48 %100 %0
PAZ1103  |Genel Muhasebe 1 53 %100 %0
PAZ1118 |Ticari Matematik 1 51 %100 %0
PAZ1122 |Bilgisayar-I 1 47 %66,6 %33,3
PAZ1123 |Is Saghig ve Giivenligi 1 40 %100 %0
PAZ1124  |Tiketici Davranislari 1 42 %100 %0
AIT1101  |Atatiirk ilkeleri ve Inkilap Tarihi-I 1 42 %7100 %0
TDI1101  |Tiirk Dili-I 1 40 %100 %0
YDI1101 |Yabanci Dil-I (Ingilizce) 1 41 %100 %0
PAZ1203 |Pazarlama Mevzuati 1 28 %100 %0
PAZ1220 |Pazarlama Ilkeleri-II 1 30 %100 %0
PAZ1223 |Bilgisayar-11 1 34 %66,6 %33,3
PAZ1222 |[Medya Okuryazarligi 1 - %66,6 %33,3
KRY1201 |Kariyer Planlama 1 - %100 %0
STJ1201 |Staj 28 %0 %100
AIT1201  |Atatiirk Ilkeleri ve Inkilap Tarihi-II 1 24 %100 %0
TDI1201 | Tirk Dili-II 1 24 %100 %0
YDI1201  |Yabanci Dil-1I (Ingilizce) 1 18 %100 %0
PAZ1221  |lletisim 1 30 %100 %0
PAZ1214 |istatistik 1 31 %100 %0
PAZ1224  |Pazarlama Y Onetimi 1 14 %100 %0
PAZ1225 |Kalite Yonetim Sistemleri 1 - %100 %0
PAZ2108 |Satig Teknikleri 1 22 %50 %50
PAZ2121 |Reklamcilik 1 24 %100 %0




PAZ2122 |Dijital Pazarlama 1 - 2066,6 9033,3
PAZ2123  |Etkili Konugsma ve Sunum Teknikleri 1 22 %0 %100
PAZ2133  [Meslek Etigi 1 - %100 %0
PAZ2124 |Halkla Iliskiler 1 23 %066,6 9033,3
PAZ2125 |Mesleki Yabanci Dil 1 22 %066,6 9033,3
PAZ2126 |Uluslararasi Pazarlama 1 23 %100 %0
PAZ2127 |Hizmet Pazarlamasi 1 - %100 %0
PAZ2128  |Miisteri Iliskileri Y&onetimi 1 - %66,6 %33,3
PAZ2130 |Pazarlama Iletisimi 1 24 %066,6 2033,3
PAZ2131 Grafik Tasarim 1 - %066,6 2033,3
PAZ2216 |Satis YOnetimi 1 14 %50 %50
PAZ2221  |Kitle Iletisimi ve Tiiketim 1 - %100 %0
PAZ2224  |Pazarlama Uygulamalari 1 16 %0 %100
PAZ72225 |Girigsimcilik 1 - %100 %0
PAZ2217 |Marka ve Marka Stratejileri 1 17 %100 %0
PAZ2226 |Mesleki Calisma ve Seminer 1 16 %66,6 %33,3
PAZ72228 |Giincel Pazarlama Teknikleri 1 16 %66,6 %33,3
PAZ72229 |Reklamda Yaraticilik 1 - %66,6 %33,3
PAZ72230 |Dogrudan Pazarlama 1 - %100 %0
PAZ72231 |Reklam Kampanyalari 1 - %100 %0
PAZ2232 |E-Ticaret 1 - %066,6 %33,3
PAZ2233 |Pazarlama Arastirmasi 1 18 %100 %0

Satir Sayisi giincel miifredat derslerine gore arttirilmalidir.

1. Her dersin olustugu tiirleri ylizde olarak veriniz (%75 teorik, %25 uygulama gibi).




2.6 Ogretim Kadrosu

2.6.1 Ogretim Kadrosunun Sayica Yeterliligi

Pazarlama Programinda bir 6gretim gorevlisi doktor ve bir 6gretim gorevlisi kadrolu olarak
caligmaktadir. Bir 6gretim gorevlisi doktor ise 2547 sayili Yiiksekogretim Kanunu 13/B-4
maddesi kapsaminda Sindirgt MY O’dan tam zamanli olarak bdliime gorevlendirilmistir. 2023-
2024 egitim Ogretim yilinda yine 2547 sayili Yiiksekogretim Kanunu 13/B-4 maddesi
kapsaminda Burhaniye MYO’dan gorevlendirilen bir doktor dgretim {iyesi ise 2547 sayili
Yiiksekogretim Kanunu 40. Maddesi kapsammda Marmara Universitesi Giizel Sanatlar
Fakiiltesine misafir 6gretim liyesi olarak gitmistir.

Pazarlama Programinda tam zamanli 6gretim elemanlarmin yani sira diger boliimlerde veya
programlarda tam zamanli gérev yapan 13 §gretim elemani programda ek gorevli olarak ders
vermektedir.

Tam zamanli gorev yapan U¢ 6gretim elemani birinci sinif, ikinci sinif birinci 6gretim ve ikinci
smif ikinci Ogretim olmak ftizere ¢ smifin her birinde bulunan 6grencilere danigsmanlik
vermektedir. Ogretim kadrosu gerek ogrenci damigmanhgi gerekse mesleki gelisimin
saglanmasi i¢in meslek kuruluslar1 ve isverenlerle iliskiyi siirdiirebilmek ve programin tiim
alanlarmi kapsayacak isleri yapmak i¢in sayica yeterlidir. Ogretim kadromuz yeterli bilgi ve
tecribeye sahiptir. Programin egitim Ogretim kadrosu etkin bir sekilde siirdiiriilmesini ve
gelistirilmesini saglayacak niteliklere sahiptir.



Tablo 2.6-1: Ogretim Kadrosu Yiik Ozeti

Toplam Etkinlik Dagilim®

Ogretim Elemaninin Adi ve TZ,YZ, Son Iki Dénemde Verdigi Tiim Dersler
Soyadi EG" (Dersin Kodu/Kredisi/Dénemi/Y1l1)® Ogretim Arastirma Diger®
Ogr. Gor. Nevin POLAT TZ |lletisim/ PAZ1201/2+2/Bahar/2023-2024 100
Ogr. Gor. Nevin POLAT TZ |Satig Yonetimi/PAZ 2216/2+2/Bahar/2023-2024 100
Ogr. Gor. Nevin POLAT TZ |Satig Teknikleri/PAZ2108/2+2/Giiz/2024-2025 100
. . Etkili Konusma ve Sunum Teknikleri
Ogr. Gor. Nevin POLAT 12| 1PAZ2123/2+1/Giiz/2024-2025 100
U . TIP 1. Smuf - {letisim Becerileri
Ogr. Gor. Nevin POLAT EG | 1810/Giiz/2023-2024/(T1p Fakiiltesi/Dénem I) 100
o . Giizel Konusma ve Iletisim/SEC1003/56+0/Giiz
Ogr. Gor. Nevin POLAT EG Ve Bahar/2023-2024/(T1p Fakiiltesi/Y1llik Ders) 100
Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can TZ Marka ve Marka Stratejileri/PAZ2217/3+0/Bahar/ 100
TOKMAK 2024-2025
Ogr. Gér. Dr. Mehmet Can 17 |Pazarlama [lkeleri-1I/PAZ1212/4+0/Bahar/2023- 100
TOKMAK 2024
Ogr. Gér. Dr. Mehmet Can TZ Mesleki Calisma ve Seminer 100
TOKMAK /PAZ2223/2+1/Bahar/2023-2024
Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can )
TOKMAK TZ |Reklamcilik/PAZ2109/2+1/Giiz/2024-2025 100
Ogr. Gér. Dr. Mehmet Can o . "
TOKMAK TZ |Ticari Matematik/PAZ1118/3+0/Giiz/2024-2025 100
Ogr. Gér. Dr. Mehmet Can _— .
TOKMAK TZ |Halkla Iliskiler/PAZ2111/2+1/Giiz/2024-2025 100
Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can T7 Pazarlama Ilkeleri-I/PAZ1120/3+0/Giiz/2024- 100

TOKMAK

2025




Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can

TIP 1. Smuf - Iletisim Becerileri

TOKMAK EG /9+0/Giiz/2023-2024/(T1p Fakiiltesi/Donem I) 100
T . - Giincel Pazarlama Teknikleri
Dr. Ogretim Uyesi Asli GUNGOR | TZ IPAZ2209/2-42/Bahar/2023-2024 100
T S R Pazarlama Uygulamalari
Dr. Ogretim Uyesi Ash GUNGOR | TZ 1) pA 795 12/2'+ 1/Bahar/2023-2024
Ogr. Gor. Dr. Fulya GUNGOR TZ |Pazarlama lletisimi/PAZ2110/2+2/Giiz/2023-2024 100
Ogr. Gor. Dr. Fulya GUNGOR TZ |Genel isletme/PAZ1121/3+0/Giiz/2024-2025 100
Ogr. Gor. Dr. Fulya GUNGOR T7 gggirlama Arastirmasi/PAZ2208/3+0/Bahar/2023- 100
Atatiirk Ilkeleri ve Inkilap Tarihi-I
Dog. Dr. Mustafa OGE EG |/AIT1101/2+0/Giiz/2024-2024 100
- Atatiirk ilkeleri ve Inkilap Tarihi-II
Ogretmen Mehmet BALCT | EG ) 111501 /2+0/Bahar/2023-2024 100
. . . =+ B -
Ogr. Gor. Fatma GIRGIN EG g()eélsel Muhasebe/PAZ1103/3+0/Giiz/2024 100
Ogr. Gor. Dr. Rusen Sezen EG Genel Ekonomi/PAZ1116/3+0/Giiz/2024- 100
KISLALIOGLU 2025
Or. Gor. Mert SAHIL EG Bilgisayar-1/PAZ1122/2+1/Giiz/2024-2025 100
Ogr. Gor. Mustafa CETIN EG |Bilgisayar-11/PAZ1204/2+1/Bahar/2023-2024 100
Bl . Is Saglig1 ve Giivenligi/PAZ1123/2+0/Giiz/
Ogr. Gor. Emine MUTAFCI EG 20242005 100
Ogr. Gor. Emine MUTAFCI | EG | Luketici Davranislan 100

/PAZ1202/4+0/Bahar/2023-2024




Ogr. Gér. Dr. Mehtap g | Tiketici Davranislar: 100
TURKAN /PAZ1124/3+0/Giiz/2024-2025
Ogr. Gor. Dr. Zeliha e .
KAPUKAYA EG |Tirk Dili-I/TDI1101/2+0/Gtiz/2024-2025 100
Ogr. Gér. Dr. Zeliha .
KAPUKAYA EG |Tirk Dili-II/TDI1201/2+0/Bahar/2023-2024 100
Yabanc1 Dil-I (Ingilizce)/YDI1101/2+0/Giiz/
Ogr. Gor. Dr. Caglar DEMIR | EG  [2024-2024 100
S e 3 , Yabanc1 Dil-II (Ingilizce)/
Ogr. Gor. Dr. Gaglar DEMIR | EG \yy11501 /240/Bahar/ 2023-2024 100
Ogr. Gér. Dr. Caglar DEMIR EG g/(l)e;sslekl Yabanci Dil/PAZ2112/2+1/Giiz/2024- 100
P, Pazarlama Mevzuati
Ogr. Gor. Dilek KARAMAN | EG | 5\ 71703/3-+0/Bahar/2023-2024 100
Ogr. Gor. Esra BURSA EG |istatistik/PAZ1214/3+0/Bahar/2023-2024 100
Ogr. Gor. Sultan ISIK EG Pazarlama Y 6netimi 100
YILMAZ /PAZ2211/2+1/Bahar/2023-2024
al - Uluslararas1 Pazarlama
Ogr. Gor. Dr. Ozlem ARI EG | pAZ2117/3+0/Bahar/2023-2024 100
Notlar:
(1) TZ: Tam zamanli, YZ: Yar1 zamanli, EG: Ek gorevli
2) Her 6gretim elemani i¢in son iki donemde verdigi tiim dersleri (lisansiistii ve bagka programlarda verilen dersler dahil) siralayiniz. Gerektiginde satir
ekleyiniz.
3) Etkinlik dagilimini, her bir 6gretim elemanimn toplam etkinligi %100 olacak bigimde yiizde olarak veriniz.

4 Uzun siireli izinleri “Diger” slitununda gosteriniz.



Tablo 2.6-2: Ogretim Kadrosunun Analizi

Mezun Deneyim Siiresi, Y1l Etkinlik Diizeyi (yliksek, orta, diisiik, yok)
Iz Aldig1 Son | Oldugu Son
Ogretim Elemaninin Adi ve YZ £150 el S0 )
Soyadi(? Unvani EG Derece ve Kurum ve Kamu/ Oretim Bu Mesleki Sanayiye
?) Alan Mezuniyet | Sanayi De%lr evim | Kurumdaki | o0 |Arastirmada|  Verilen
Yilt Deneyimi Y Deneyimi 3 Damismanlikta
L Lisans- N
Nevin POLAT Of 1171 igletme ITU- 31/1 32 31
Gor. M .. 1989
Miihendisi
O Doktora- [stanbul
Mehmet Can TOKMAK G"rgrbr TZ| Halkla | Universitesi- | 3/3 3 3
or. UL iliskiler 2024
08 Doktora- Balikesir
Fulya GUNGOR 8 I TZ| isletme Universitesi- | 8/5 13 8
Gor. Dr.
2023
TZ Doktora- .
o Istanbul
Asl GUNGOR Dr. Ogr.| | Radyo. TVVe | tyiversitesi- | 27 27 4
Uyesi Sinema
e 2009
Bolimiu
Fatma GIRGIN Ogr. |EG| Yiiksek . 2/18 2 2
° ) Balikesir
Gor. Lisans- . o
Universitesi-
Muhasebe ve
. 2020
Finansman
Ogr. EG Lisans Ankara
Dilek KARAMAN gl " | Universitesi- ? ? 14
Gor. Hukuk
1999
) Ay EG Dﬁﬁ;’ii_ _Balikesir
Mehtap TURKAN e ; ... | Universitesi- 9/11 9 3
Gor. Dr. Isletmeciligi 2020
ve Otelcilik
. EG Yiksek Gazi
Mert SAHIL 8%1 ’ Lisans-Miizik | Universitesi- 3/0 3 3
' Egitimi 2019




EG

Adnan

Ogr Yiiksek Menderes
Emine MUTAFCI S Lisans- . . ? ? 4
Gor. Sosyoloji Universitesi-
2007
EG| Doktora- Eskigehir
- Ogr. Turizm Osmangazi
Ozlem ARI GérgrDr. Isletmeciligi Universi%[esi- 315 3 2
ve Otelcilik 2023
5 Ogr EG Doktora- ) Balikesir
Rusen Sezen KISLALIOGLU | .. =" . Universitesi- | 17/10 17 10
Gor. Dr. Isletme
2019
‘ 08 EG . Doktora- Iiar(;bul
Caglar DEMIR et ingiliz Dili ve | . Y™ | 23/0 23 23
Gor. Dr. Edebiyati Universitesi-
2020
O EG Doktora- Balikesir
Zeliha KAPUKAYA Gérgrbr Yeni Tirk | Universitesi- 21/0 21 9
T Edebiyati 2015
o EG Doktora- i Balikesir
Mustafa OGE Dog. Dr. . Universitesi- ? ? 21
Tarih
2022
Ogr EG Yiiksek ) Balikesir
Esra BURSA Gér. Lisans-Fen | Universitesi- ? ? 2
) Bilgisi Egitimi 2022
‘ Ogr Yiiksek ) Balikesir
Mustafa CETIN Gt‘)r. EG Lisans- Universitesi- ? ? 21
) Endistri Miih. 2007
. Yiiksek
Sultan ISIK YILMAZ Ogr " |EG Lisans- . _Usak_ ) ? ? 4
Gor. . Universitesi
Isletme
Mehmet BALCI Ogrtm. |EG ? ? ? ? ?
Notlar:

(1) Tabloyu programdaki her dgretim tiyesi icin doldurunuz. Gerekiyorsa ek sayfa kullanabilirsiniz.

(2) TZ: Tam zamanh, YZ: Yari zamanli, EG: Ek gérevli




2.6.2 Ogretim Kadrosunun Nitelikleri
Pazarlama Programinin Ogretim kadrosu alaniyla ilgili akademik ve bilimsel ¢alismalar
yuriten, uzmanliklarmi almis ve gerekli yetkinliklere sahip niteliktedirler.

Tablo 2.6.2.1: Ogretim Elemanlar1 Bilgileri

OGRETIM ELEMANLARI BILGILERI
Ogretim Elemaninin Ad1 ve Soyadi ORCID NO Ozgecmis Giincelleme
Tarihi
Ogr. Gér. Nevin POLAT 0009-0003-7760-0936 10.01.2025
Ogr. Gor. Dr. Mehmet Can TOKMAK | 0000-0002-8441-8716 08.01.2025
Ogr. Gér. Dr. Fulya GUNGOR 0000-0002-4400-5677 09.01.2025

Tablo 2.6-3 2024 Yilinda Diizenlenen Bilimsel Etkinliklerde Sunulan Bildiri Sayisi

Pazarlama Programi 1 - - 2 - - - -

A: Ulusal B: Uluslararast
**: Belirtilen kategoriler diginda bir etkinliginiz varsa tabloya ilave ediniz.

1 | Gungor, F., Sackes, E., & Kilig, J. (2024). Digital Women Entrepreneurship and
Tourism Examples From Turkey. Presented at The VIII. International Applied Social
Sciences Congress - C-lasos 2024, Peja —Kosovo, 2-5 October 2024.

2 | Kilig, J., Sagkes, E., & Glingor, F. (2024). Relationship Between Globalization and
Tourism in Selected Countries: Panel ARDL Model. Presented at The VIII.
International Applied Social Sciences Congress - C-lasos 2024, Peja —Kosovo, 2-5
October 2024.

3 | Tokmak, M. C. (2024). iklim Degisikligi Kapsaminda Yesil Pazarlama: Nike ‘Move
to Zero’ Kampanya Ornegi. Cevre ve lletisim Sempozyumu, 10-11 Ekim 2024,
Zonguldak-Turkiye.

Tablo 2.6-4 2024 Yihnda Yayimlanan Makale ve Kitap Sayilar

PROGRAM ADI 1 2 3 4 S 6 7 8

Pazarlama - - - - - 1 - -

1.SCl, SCI-Expanded, SSCI ve AHCI kapsamindaki indekslerde

2.SCl, SCI-Expanded, SSCI ve AHCI kapsami disindaki uluslararasi indekslerde (Alan indeksi vb.)
3.Ulakbim TR dizin

4.Ulusal kitap yazarligi

5.Ulusal kitap editorliigl ve / veya boliim yazarlig

6.Uluslararas1 kitap yazarligi

7.Uluslararas1 kitap editorliigii ve / veya boliim yazarlig

8.Uzmanlik alaminda uluslararasi kitap / boliim cevirileri




1 | Tokmak, M. C. (2024). Djjital Diplomasi Politikalari, Nobel Bilimsel Eserler, Ankara,
Turkiye.

Tablo 2.6-5 2024 Yilinda Ogretim Elemanlarinin diger arastirma alanlar
PROGRAM ADI 1 2 3 4 5 6

Pazarlama - - - - - -

1. Patent sayis1

2.Teknokent / Teknokent disindaki sirketlerde gérev alan 6gretim {iyesi sayilar.

3. Faydali model, tasarim, yazilim bilgileri

4. Devam eden protokol bilgileri (belediye, askeriye, milli egitim, il saglik miidiirliigii, 6zel sektor
vb.)

5. Devam eden danigmanlik bilgileri (kamu / 6zel sektor vb. danigmanliklari).

6. Sergi/Sanatsal Faaliyetler

2.6.3 Atama ve Yiikseltme

Pazarlama Programinda atama, yiikseltme ve gorevlendirme siire¢ ve kriterleri Balikesir
Universitesi’nin ilgili ydnergeleriyle tanimlanmis ve cercevede yiiriitiilmektedir. Programlara
belirli niteliklere sahip akademik personeli ise alma, atanma siireclerini ayrintili olarak tanimlayan
"Akademik Yiikseltilme ve Atama Kriterleri Yonergesi” bulunmaktadir.

Son bir yil i¢inde (2024) Pazarlama Programina bir 6gretim eleman1 13/B-4 ile kapsaminda
gorevlendirilmistir.

2.6.4 Ders Tamitim Formlari/Ders Ayrintilar

Pazarlama Programinin ders tanitim formlari/ders ayrintilarina Balikesir Universitesi internet
sitesinde yer alan “EBS” sekmesinden, Akademik Birimler, On Lisans, Balikesir MYO,
Pazarlama Programu sirasiyla segilerek ulasilabilmektedir. (2.6.4.1).

2.6.4.1.Pazarlama Ders Katalogu

2.7 Altyap:

2.7.1 Egitim i¢cin Kullanilan Alanlar ve Donanim

Pazarlama Programu tarafindan kullanilan iki adet derslik ve ortak kullanilan bir adet bilgisayar
laboratuvar1 mevcuttur.

Tablo 2.7.1. Pazarlama Programi Derslikleri ve Kapasiteleri

Derslik Kapasite
C 002 44 Kisi
D 001 50 Kisi
D 204 (BL4) 34 Kisi

2.7.2 Diger Alanlar ve Altyap:

Pazarlama Programma kayith ogrencilerin ders aralarmda sosyallesebilmeleri ve vakit
gecirebilmeleri i¢in birim kantini bulunmaktadir. Ayrica 6grenciler ilgili saat dilimleri arasinda
universite yemekhanesinden faydalanabilmektedirler. Kampiiste 6grencilerin dinlenmeleri i¢in
cesitli alanlar bulunmaktadir. Ogrencilerin sosyal ve sportif faaliyet igerisinde
bulunabilecekleri basketbol sahalari, tenis kortu, ylizme havuzu, futbol sahasi, kogma alanlari,
kapali spor salonlar1 bulunmaktadir.


https://obs.balikesir.edu.tr/oibs/bologna/index.aspx?lang=tr&curOp=showPac&curUnit=06&curSunit=4837

Her 6gretim elemanmin kendine ait odasi bulunmaktadir, misafir 6gretim elemanlar1 i¢in de
alan ayrilmustir. idari personel i¢in de evrak kayit, dgrenci isleri, teknik birimler gibi her birim
icin ayr1 ayr1 ofisler tahsis edilmistir. Boliimlerin ortak sekreteri ise idari ofiste gorev
yapmaktadir.

2.7.3 Egitim Araclarn, Bilgisayar ve Bilisim Altyapisi

Program tarafindan kullanilan dersliklerin her birinde projeksiyon cihazi, projeksiyon perdesi,
dersi veren 6gretim elemaninin kullanimi igin internet baglantisi, beyaz veya kara yazi tahtasi
ile 6grenci masalar1 ve siralari yer almaktadir. Program tarafindan kullanilan bilgisayar
laboratuvarinda projeksiyon cihazi, projeksiyon perdesi, dersi veren dgretim elemaninin ve
ogrencilerin kullanimi i¢in internet baglantisi, beyaz yazi tahtasi ile yeterli sayida bilgisayar
masalar1 yer almaktadir. Bilgisayarlar programda verilen derslerin uygulamalarmi yapmak i¢in
yeterlidir.

2.7.4 Kiitiiphane )
Pazarlama Programi 6grencileri Balikesir Universitesi biinyesindeki Mehmet Akif Ersoy
Merkez Kiitiiphanesi’nin sahip oldugu tiim kaynak ve olanaklarindan faydalanabilmektedirler.

2.7.5 Ozel Onlemler

Balikesir Universitesi’nin ve Balikesir Meslek Yiiksekokulu'nun is giivenligi uzmani
mevcuttur ve tiim derslik, okul ¢evresi ve laboratuvarlarda giivenlik tedbirleri alinmistir. Genel
guvenlik tedbirleri disinda programin gerektirdigi 6zel bir giivenlik tedbiri yoktur.
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TABLOSU

Program Genel Degerlendirme GZFT Tablosu

Gugcla Yonler

Zayif Yonler

-Bolimiimiiz 6gretim elemanlarinin akademik
deneyimlerinin yani sira pazarlama ve
reklamcilik alaninda sektdr deneyimleri
bulunmaktadir.

-Boliim miifredati ve ders igerikleri sektoriin
gereksinimleri gozetilerek giincellenmektedir.

-Bolimiimiiz dis paydaslarla iletisim halindedir.
Her y1l 6grenci-sektor ve 6grenci mezun
bulusmalar1 kapsaminda etkinlikler
gerceklestirilmektedir.

-YOK tarafindan bdliimiimiize verilen 6grenci
kontenjani 40 kisidir ve bu y1l yerlesme orani
%100’ diir.

-Bolim 6gretim elemanlarinin 6grenci odakli
yaklagimlari iletisimi giiglendirmekte ve egitim
stirecini daha verimli kilmaktadir.

-Derslerin MYO’larm dogasi geregi uygulama
agirlikli islenmesi, 6grencilerin mesleki
Ozgiivenini arttirmaktadir.

-Bolimiin dijital pazarlama, reklamcilik ve
marka yonetimi gibi giincel konular1 kapsayan
ders programinin olmasi.

-Ogrencilerin cogunlugunun béliimii tercih
nedeni agikta kalma korkusudur. Bu da igsel
motivasyonlarinin diisiik olmasina neden
olmaktadir.

-MYO binasi i¢inde dgrencilerin
sosyallesebilecekleri ortamlar, fiziki yapi
nedeniyle yetersizdir.

-Mezun 6grencilerin yer aldigi bir veri tabaninin
eksikligi mevcuttur.

-Ogrencilerin yabanci dil becerilerinin
yetersizligi is bulmalar1 adina olumsuz bir
etkendir.

-Dijital pazarlama ve analiz araglarina erigim
konusunda sinirli olanaklar.

-Boliimiin tagidigi potansiyel, 6grenciler ve is
diinyas1 tarafindan yeterince anlasiimamaktadir.

Firsatlar

Tehditler

Pazarlama ve Reklamcilik boliimii
ogrencilerinin Dikey Gegis ile lisans tamamlama
firsat1 bulunmaktadir.

-E-ticaret ve dijital pazarlama alanindaki
gelismeler, boliim 6grencileri i¢in bir istihdam
firsatidir.

-Balikesir’de bulunan firmalarin insan kaynagi
ihtiyact ve BMYO ile yapilan is birligi
protokolleri 6grencilerimiz icin firsattir.

-Balikesir’in gelisme potansiyelinin yiiksek
olusu boliim mezunlarimizin istihdam
olanaklarmi arttirmaktadir.

-Bolgenin turizm, tarim ve sanayi agisindan
geligmis olmasi sayesinde pazarlama alaminda
firsat sunmaktadir.

-Ogrencilerin ekonomik ve is bulma kaygisiyla;
asker ya da polis olarak istihdam edilme arzulari
boliimii benimsemelerini gliclestirmektedir.

-Balikesir’in 6grenciler tarafindan yeterince
cazibe merkezi olan bir sehir olarak goriilmeyisi.

-Cagis yerleskesinin yagayan bir kampiis olmak
disinda; ders alinip merkeze geri donilebilecek
bir yer olusu iiniversiteye aidiyet duygusunun
olugmasini zorlastirmaktadir.

-Geng igsizliginin yliksek oranda olmasi ve
rekabetin yogunlugu bolim mezunlarimiz i¢in
tehdittir.

- Balikesir'deki kiiciik ve orta dlgekli
isletmelerin pazarlama ve reklam bitgelerinin
siirli olmasi.




EKLER LIiSTESI

Ofis Dangmanlik Saatleri Klasori
Ogretim Elemanlar1 Ozgegmisleri Klasorii
Ders Tanitim Formlar1 Klasorii
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