“GiRiSIMCILiK 1” DERSI OGRENME CIKTILARI ANKET FORMU ANALIZzi

Girisimcilik | Dersi Ogrenim Ciktilan Ortalama Standart | Varyasyon Yizde
Sapma Katsayisi

Girisimcilik kavramini tanimlar, girisimci 6zelliklerini

C L 4.27 0.65 15% 85%
aciklar ve girisimcilik stirecinin temel asamalarini siralar.
Yenilikgi b|-r-|§-f|kr| gellstlrerek.flrsatlarl deggr!endlrme ve 4.7 0.65 15% 85%
uygulanabilirlik acisindan analiz etme becerisi kazanir.
Is modeli, he.def mug-te.rl kitlesi, deger onerisi ve gelir 418 075 18% 84%
kaynaklarini iceren bir is yapisi olusturur.
G‘lr.|,<,‘|m.C|I|kte etik ilkeleri ve hukuki altyapiy! tanlr;. 418 075 18% 84%
girisimin yasal ve toplumsal sorumluluklarini analiz eder.
Pazarlama ilkelerini ve yonetim siireglerini kullanarak
hedef pazar analizi yapar ve etkili pazarlama stratejileri 4.09 0.83 20% 82%
gelistirir.
Genel Ortalama 4.20 0.73 %17 %84

2024-2025 Egitim-Ogretim yili Bahar Yariyilinda 11 dgrenci tarafindan doldurulan Ders Ogrenme Ciktilari
Anketi, Girisimcilik | dersinin hedeflenen 6grenme ciktilarinin biylk Ol¢lide basarildigini gostermektedir.

1. Genel Degerlendirme:

e Genel Ortalama: 4.20 (5 tzerinden)
e Genel Standart Sapma: 0.73

e Varyasyon Katsayisi Ortalama: %17
e  Olumlu Goérus Ortalamasi: %84

Bu bulgular, 6grencilerin bliyik cogunlugunun dersin 6grenim ciktilarinin yeterli dizeyde gerceklestigini
disindigiinii gostermektedir.

2. En Giiglii Ogrenme Ciktilar::

Ogrenme Ciktisi Ortalama | VK | Olumlu Goriis
G|r|§'|r'n'C|I|k. I'<avtam|.n|'tan|mlar, girisimci 6zelliklerini agiklar 427 %15 %85

ve girisimcilik sirecinin temel asamalarini siralar.

Yenilikgi bir is fikri gelistirerek firsatlari degerlendirme ve 427 %15 %85

uygulanabilirlik agisindan analiz etme becerisi kazanir.

Bu iki 6grenme ciktisi, yliksek ortalama ve diislik varyasyon katsayisi ile 6grencilerin girisimcilik kavramini
ve yaratici dislinme becerilerini etkili sekilde edindigini ortaya koymaktadir.



3. Gelistirilmesi Gereken Alanlar:

Ogrenme Ciktisi Ortalama | VK | Olumlu Goriis
Pazarlama ilkelerini ve yonetim siireglerini kullanarak hedef
pazar analizi yapar ve etkili pazarlama stratejileri gelistirir.

4.09 %20 %82

Bu 6grenme ciktisi, gorece daha disik ortalama ve en yiiksek varyasyon katsayisi ile dikkat cekmektedir.
Bu durum, 6grenciler arasinda pazarlama ve is planlamasi konularinda bilgi ve beceri diizeyinin farkhhk
gosterdigini ve bazi 6grencilerin bu alanda daha fazla destege ihtiya¢ duydugunu goéstermektedir.

4. Diger Ogrenme Ciktilari:

Ogrenim Ciktisi Ortalama | VK | Olumlu Goriis
Is modeli, he.def mus.te.rl kitlesi, deger Onerisi ve gelir 418 %18 %84
kaynaklarini iceren bir is yapisi olusturur.

Girisimcilikte etik ilkeleri ve hukuki altyapiyi tanir; girisimin 418 %18 %84

yasal ve toplumsal sorumluluklarini analiz eder.

Bu ciktilar, 6grencilerin is modelleme, hedef kitle analizi ve girisimcilik etigi gibi temel konularda genel bir
yeterlilik kazandigini gostermektedir. Varyasyon katsayisi bu alanlarda da gorece yliksektir ve 6grenme
diizeyinde bireysel farklar oldugunu ortaya koymaktadir.

5. Sonug ve Oneriler:

Girisimcilik | dersi, 6grencilerin girisimcilik kavramlari, yaratici fikir Gretimi, is modeli gelistirme ve etik
farkindalik gibi temel alanlarda yliksek kazanim sagladigini gostermektedir. Genel ortalamanin 4.2, olumlu
goris oraninin ise 84% diizeyinde olmasi bu durumu teyit etmektedir. Ancak 6zellikle “Pazarlama ilkelerini
ve yonetim stlreclerini kullanarak is plani hazirlar” giktisindaki yiksek varyasyon, uygulama agirlikli
desteklere ihtiyac oldugunu gostermektedir.

Oneriler:

Pazarlama ve is plani konularinda uygulamali atélye ve 6rnek is plani ¢ozimlemeleri yapilmal.

Girisimcilik fikirlerinin sinif icinde sunulacagi projelerle 6grenci katilmi tesvik edilmeli.

Etik ve hukuki farkindalik ¢alismalari senaryo analizleriyle desteklenmeli.

Bireysel ogrenme farkhliklarini dengelemek igin grup c¢alismalari ve mentorluk uygulamalari
kullanilmal.



