Pazarlama Yonetimi Dersi Ogrenme Ciktilar
Degerlendirme Raporu

Giris

Bu rapor, “Pazarlama Yonetimi” dersi kapsaminda 6grencilerin kazanmis oldugu 6grenme
ciktilarinin degerlendirilmesine yonelik analizleri igermektedir. Degerlendirme; ortalama,

standart sapma, varyasyon katsayisi ve yiizde basar1 oram gibi istatistiksel gostergelere
dayanmaktadir.

1. Genel Basar1 Durumu
Ogrencilerin genel basari diizeyi yiiksek olup, dersin genel basar1 ortalamasi 4,25, basari

yiizdesi ise %8S olarak belirlenmistir. Bu degerler, 6grencilerin pazarlama yonetimi ile ilgili
temel bilgi ve becerileri 6nemli 6l¢lide kazandigin1 gostermektedir.

2. Ogrenme Ciktilarina Gore Ayrintih Degerlendirme

Ogrenme Ciktisi Ortalama Yiizde Degerlendirme
Pazarlamanin temel kavramlarini, tarihsel Temel kavramlar ve analiz
gelisimini ve pazarlama ¢evresinin 4,25 %85  yetkinligi oldukea iyi
unsurlarini analiz edebilir. diizeydedir.

Pazar tiirlerini ve tliketici davranislarini Tiiketici davraniglarini analiz
degerlendirerek satin alma siireclerini 4,25 %85 etme becerisi yeterli
aciklayabilir. diizeydedir.

Pazarlama yOnetim siirecini planlayarak Stratejik karar alma yetkinligi
irlin, fiyatlandirma ve stratejik kararlar 4,25 %85  dengeli bir sekilde

alabilir. kazanilmustir.

Dagitim kanallar1 ve lojistik siireglerini Tedarik zinciri konularmda

yoneterek tedarik zinciri stratejileri 4,25 %85 bilei sevivesi siicliidiir
gelistirebilir. g1 Seviyest gugludur.
Hedef kitleye uygun pazarlama iletisimi Pazarlama iletigimi
stratejileri olusturup etkin bir sekilde 4,25 %85 uygulamalar yeterli diizeyde
uygulayabilir. basariya ulagmistir.

3. Istatistiksel Yorum

o Standart Sapma: Ortalama 0,43 ile oldukg¢a diisiik diizeydedir. Bu da 6grenciler
arasinda basar1 diizeyinde belirgin fark olmadigin1 gostermektedir.

e Varyasyon Katsayisi: Tiim ¢iktilarda %10 olup, verilerin oldukga tutarli ve homojen
oldugunu ifade eder. Degerlendirme sonuglar1 giivenilirdir.



4. Sonuc ve Oneriler

Ogrenciler pazarlama ydnetiminin tiim temel alanlarinda dengeli ve giiclii bir bilgi diizeyine
sahiptir. Tiim 6grenme ¢iktilarinda basari oranlar esit ve istikrarlidir. Bu durum, dersin
ogretim yontemlerinin etkili oldugunu ve 6grencilerin tiim konular1 benzer diizeyde
ogrendigini gostermektedir.

Ancak, basar1 yiizdesi diger baz1 derslerle karsilastirildiginda biraz daha diisiik kalmistir
(%85). Bu nedenle:

o Gergek sektor ornekleri ve vaka analizleri ile 6grenme pekistirilebilir,

o Strateji gelistirme ve iletisim uygulamalar1 daha fazla grup calismasiyla
desteklenebilir,

o Dijital pazarlama ve giincel trendlerle baglant1 kurularak 6grencilerin ilgisi
artirilabilir.

Bu adimlarla 6grencilerin sadece teorik degil, uygulamaya doniik yeterlilikleri de artirilabilir.



